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EDITORIAL

iPreparados, listos, ya!

ara el mercado IT, el

breve impasse que

significan las vaca-

ciones de verano vya
va quedando atras y la rue-
da comienza nuevamente a
girar, teniendo como primera
fecha importante en el calen-
dario el Back to School.

Por el lado del mundo cor-
porativo, como comentamos
en el editorial de la edicidn
anterior, 2022 llega con el
desafio de acompanar a los
clientes en el desarrollo de
nuevos negocios teniendo la
tecnologia como herramienta
clave.

En ese sentido, en esta re-
vista les mostramos las
principales novedades que
presentaran los mayoristas
con presencia en Argentina
en cuanto a distribuciones,
apoyo de marketing herra-
mientas de financiamiento
y, lo que consideramos de
especial relevancia en este

contexto, sus actividades de
entrenamiento, tanto virtua-
les como presenciales —en la
medida que la situacién epi-
demiolodgica asi lo permita-.
Tal como podréan observar
en los textos compartidos a
este medio por los referentes
de esta canal, la posibilidad
de volver a estar cara a cara
con sus socios de negocios
es uno de los principales an-
helos, y se preparan juntos a
las marcas para lograrlo.

También destacamos es-
pecialmente el esfuerzo

que los mayoristas estan
realizando para garantizar
disponibilidad de produc-
tos en el mercado, ya sean
de marcas internacionales
como de marca propia, asi
como también en contar con
una estructura de recursos
humanos idénea para ha-
cer frente a la demanda de
atencion especializada que
el canal requiere para seguir
dando valor a sus clientes.
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La PC, otra vez la estrella del

mercado

ontra todos los
prondésticos, y como
consecuencia del
auge del trabajo
remoto como consecuencia
directa de la pandemia, los
despachos de PCs se incre-
mentaron exponencialmen -
te en 2020 y el afio pasado
continuaron esa senda de
crecimiento, tendencia que
ni la escasez de compo -
nentes ni los problemas de
logistica han logrado frenar.

Segun Gartner, en 2021 se
vio el mayor volumen de
envios de computadoras
desde 2013, con un despacho
cercano a los 340 millones
de unidades a nivel global,
es decir, un incremento del
10% respecto de 2020; mien-
tras que por el lado de IDC,
hablan de cerca de 350 mi -
llones PCs enviadas, con un
repunte afio a afio del 15%.

8

De acuerdo con Canalys, el
mercado de PC termin6 2021
con fuerza, ya que los envios
del cuarto trimestre supe -
raron los 90 millones por
segundo afio consecutivo.

Los datos mas recientes de
Canalys muestran que los
envios mundiales de com -
putadoras de escritorio,

portatiles y estaciones de
trabajo crecieron un 1% afio
tras afio a 92 millones de
unidades frente a las 91 mi -
llones del afio pasado. Esto,
segun la consultora, elevo
los envios totales para todo
el afio 2021 a 341 millones
de unidades, un 15 % mas
que el afio pasado, un 27 %
mas que en 2019 y el total

[ Global PC (desktop and notebook*) shipments, .

Units
(million)

A strong end
to 2021 saw global
PC shipments grow
15% to reach 341
million units, the
highest number
since 2012
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Ademas, la industria experi-
mento fuertes ganancias de
ingresos, con el valor total del
cuarto trimestre. envios esti-
mados en US$70 mil millones,
un aumento anual del 11% con
respecto al cuarto trimestre
de 2020. Durante todo el afio,
los ingresos superaron los
US$250 mil millones en 2021
frente a los US$220 mil millo-
nes en 2020, un aumento del
15%.

La tasa de crecimiento anual
compuesta de dos afios del
13% a partir de 2019 enfatiza
cuan dramaticamente ha cre-
cido la importancia de las PC
desde el inicio de la pandemia
de COVID-19. Las computado-
ras portatiles y las estaciones
de trabajo moviles continua-
ron liderando el cambio, con

envios de estos dispositivos
gue crecieron un 16 % en 2021
para alcanzar los 275 millo-
nes de unidades. Los envios
de computadoras de escrito-
rio y estaciones de trabajo de
escritorio aumentaron un 7 %
en 2021 para llegar a 66 millo-
nes de unidades.

“2021 fue un afio decisivo en
la historia del mercado de

PC, con el lugar de la PC en el
centro del trabajo, el apren-
dizaje y el ocio realmente
consolidado”, dijo Ishan Dutt,
analista sénior de Canalys.
“Que el mercado registre un
crecimiento de dos digitos
durante un impresionante
2020, a pesar de restricciones
de suministro, dice mucho
sobre cuéan fuerte ha sido la
demanda de PC en los ulti-
mos 12 meses. Con una vision
a largo plazo, los desarrollos
mas importantes en 2021
fueron los grandes aumentos
en las tasas de penetracion y
uso de PC. Las PC ahora estan
en manos tanto de estudian-
tes jovenes como de familia-
res mayores, mientras que la
propiedad de dos o mas PC
por persona se ha vuelto mas
comun en los mercados de-
sarrollados. Desde el inicio de
la pandemia, una proporcién
mayor de lo normal de las

PC enviadas han sido nuevas
adiciones a la base instalada
en lugar de dispositivos de
reemplazo, especialmente
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en areas como la educacion

y el trabajo remoto. Esto ha
sentado las bases para el éxito
continuo de la industria de las
PC, ya que no hay vuelta atras
en lo integradas que estan en
nuestra vida cotidiana”.

“Si bien 2021 fue el afio de la
transformacion digital, 2022
sera el afo de la aceleracion
digital”, dijo Rushabh Doshi,
analista principal de Canalys.
“La demanda de tecnologia se
ha disparado en los ultimos
dos afios, cuyos efectos con-
tindan interrumpiendo la ca-
dena de suministro, afectando
no solo la disponibilidad de
PC, sino también de teléfonos
inteligentes, automoviles y
servidores. A medida que los
proveedores de PC se enfren-
tan a una situacion cada vez
mas complicada, los patrones
de gasto de los consumidores
estan cambiando. Veremos
un crecimiento de los ingre-
sos en la industria a partir

del gasto en PC, monitores,
accesorios y otros productos
tecnoldgicos premium que
nos permiten trabajar desde
cualquier lugar, colaborar en
todo el mundo y seguir siendo
ultraproductivos. La impor-
tancia de las PC mas rapidas,
mejores, Mas resistentes y
mas seguras nunca ha sido
tan grande, y la industria esta
dispuesta a innovar y ampliar
los limites para mantener este
impulso”.
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NEXSYsS

“Nexsys tendra este afio una A
L.-H2SHubpPS 2ubb S6 P PUS
dara gran impulso a los canales”

a experiencia y capa -

cidad han permitido

consolidarnos como

socios estratégicos
para proveedores y canales
de distribucion, gracias al
conocimiento del merca -
do, estructura de servicio,

4 J>3 % ya J"didUa>Jdbsékura

ciones y en la busqueda de
nuevas areas de negocio y
oportunidades que hagan
crecer a nuestro ecosistema
de Partners”, enfatizé.

La estrategia de mercado del

U"@a>J0>%d+4a"+>¢ | Ukaordstacedtd 8@drtada por

modelo de valor agregado.
Nuestra oferta ofrece un
amplio porfolio de soluciones
para todos los segmentos del
mercado y todos los tamafios
de clientes”, explicé Gabriel
Sobek, Gerente General Ne-
xsys Argentina, Uruguay y
Paraguay.

En cuanto a la estrategia, el
vocero comento a Enfasys
gue esta basada en seguir
apoyando tanto a canales
como clientes en lo que
respecta a la transformacion
digital, procesos de seguri -
dad y procesos digitales que
optimicen la transformacion.
“Seguiremos apuntando al
crecimiento y evolucion de
los canales mediante mayor

10

5 pilares de valor agregado:
Nexsys Financial Services:

Herramienta de cierre co -
mercial para socios finan -
cieros y clientes finales a
mediano y largo plazo.

Educacion:

Capacitacion comercial y
técnica para nuestros socios
comerciales.

Cuentas estratégicas:

Seguimiento de negocios y
cierre de oportunidades. So -
porte de preventa en POCy
DEMO. Gestion de proyectos
especiales.

Apoyo local a socios comer -
ciales. Presencia en 21 pai-
ses y 31 ciudades de Latam.
Comprension completa de
las caracteristicas del nego -
cio por region y pais.

Marketing:

Mas de 50 especialistas brin -
dando multiples servicios a
socios y proveedores. Estra -
tegia y Comunicacién — Di -
sefio y Creatividad.

Novedades

De cara al 2022, Sobek men-
ciono que las novedades
para Nexsys tienen que ver
con una estrategia regional
unificada para potenciar y
dar impulso a los canales. A
Su vez, avanzan sobre nue -
vas lineas de comunicacio -
nes para socios y adquiriran
nuevas marcas enfocadas
en IA. “Seguimos trabajando
con el WhatsApp business
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de Nexsys Argentina donde
podran encontrar asesora -
miento comercial directo,
consultar sus entregas,
conocer el portfolio de solu -
ciones y darte de alta como
canal en simples pasos” des -
tac6.enfocadas en IA. .

Repasando los puntos mas
destacados del 2021, el Ge
rente General de Nexsys
resaltd el balance positivo
con el que cerraron el afio,
reforzando las propuestas
de valor en todas las lineas
gue manejan. Sobek también
menciond que cambiaron
todo su marketing a digi -
tal y virtual, distinguiendo

lo siguiente: "Dialogamos
con todos los canales sobre
estrategia y ejecucion, pro -
duccion de eventos, campa -
fas, lanzamientos, disefio

y creatividad, branding e
incluso campafas digitales”,
enfatizo.

Finalmente, el entrevistado
dejo un mensaje para los
canales: “Nexsys cuenta con

.

una cobe rtura geog réfica en Gabriel Sobek, Gerente General Nexsys Argentina, in T nexsysla.com

)

Uruguay y Paraguay

21 paises y 31 ciudades. Ofre
cemos una amplia cartera

d luci todos | “ . . -

Segmentos del mercado y Somos lideres en innovacion
dos | fios de clien - .

tes. Nuostra experiencia y con mas de 5 plataformas

ggﬁgg:idirnnoossco?n%etrjrr?Igoc(:)io dlgltales dISponlbleS 24/7 y

estratégico para p_rove_:gdores SegUimOS trabajando para

y canales de distribucion,

gracias al conocimiento del acompaﬁar ano tras ano las

mercado, estructura de ser -

vicio, cobertura geogréfica"y tendenCiaS del mercado_”

modelo de valor agregado.



https://www.nexsysla.com/
https://www.linkedin.com/in/gabrielsobek/
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Licencias
Online

“Se prevé una gran oportunidad de

modernizacion de procesos y aplicaciones de

cara al 2022”

n noviembre de 2021, Li-
cencias OnLine realiz6 un
evento virtual en Latam
con contenido de valor
dirigido a Partners y sus clientes

en nuestra region, dio lugar a gran-
des oportunidades para la industria
tecnoldgica basada en software, pero
también generd nuevos retos.

| % aB¥%d4a 84 dU" J#6U" daloalaslaBainpresas, sin distincion

globales, como Steve Brazier, CEO de

Canalys. “Expusimos los desafios y
oportunidades que vemos en areas

de tamafio o rubro van a seguir
requiriendo tecnologia ya que su uso
es la Unica forma de mantenerse y

U" "8A 6>%4BJ>0UJO0> %3 R ECRRYPY EsadMismo se prevé una

software, Cloud, seguridad y monito-
reo, que ganan protagonismo en una
era donde el trabajo hibrido avanza
y nos exige estar preparados para

abordarlo”, coment6 Carolina Losada,

CEO del mayorista. En cuanto a
verticales, destacé que se mantiene
la relevancia de salud y educacion
como &reas de crecimiento en in-
versiones, como también gobierno
considerando que se han vivido 2
afios donde las inversiones publicas
estuvieron en contener los efectos
sociales y econémicos de la pande-
mia. “Finanzas y telecomunicacio-
nes seguiran siendo verticales de
fuertes inversiones como siempre”,
sefald..

Nivel de mercado

La entrevistada destacé que el con-

texto de pandemia, a pesar de lo duro

que fue a nivel social y econémico
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gran oportunidad de modernizacion
de procesos y aplicaciones de cara al
2022, aseguro Losada.

“En la adopcion de tecnologia siem-
pre hay barreras, las culturales y las
relacionadas con aspectos técnicos.
Las culturales tienen que ver con la
idiosincrasia de los profesionales o

gue hoy se espera medir el impacto

en el negocio que tienen las inversio-

nes. “Los que toman las decisiones

van a requerir cada vez mas andlisis

predictivos con respecto a lo que va

a ocurrir en sus servicios de tecnolo-

gia. Se van a tolerar cada vez menos

las sorpresas, las caidas y la falta de

servicio por fallas o por riesgos de
Ba+O>yR¥%UBRUYIY|> #6 %04 aU0OJIyb¥

Rubros con mayor auge

De acuerdo con Losada, en los
ultimos 19 meses ha habido un gran
crecimiento de la venta por suscrip-
cién y por consumo de servicios que
se paga en formato mensualizado o
anualizado. “Muchos fabricantes han

4 ; A%R"BORAS %Ay ROBJ>Yinpdlddd éh ¢ste Ultimo tiempo su

ca en cuanto a la forma de trabajo

o inclusive con las normativas que
impactan en ese desarrollo. Esas
barreras bajaron debido al impacto
del trabajo remoto que forz6 cambios
organizaciones no previstos”, afiadié
la entrevistada. “Y en el mercado de
SMB o Pymes, hay una gran oportu-
nidad de desarrollar su modelo de
venta online o de e-business.”

Desde el mayorista sostuvieron que
la toma de decisiones de compra se

oferta bajo esos modelos de venta,
adaptando los planes de compensa-
ciones de sus equipos ya que es una
tendencia global. Sin embargo aun
creemos que falta que muchos enca-
ren esa transicion debido al impacto
en la facturacion que genera hasta
"+>¥%>80 8}0 "8>aU0>>4 JA6=040+%
ganancias”, analizé..

Segun IDC los servicios asociados a
managed cloud tiene un potencial
de venta global de 85 billones de

U1%0Ryba>By|U%R"04 & ¥ B d dolares ParaR2028, pero la venta de
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managed services tiene un potencial
de 329 hillones llevando ese ana-
lisis hasta 2025. Al mismo tiempo,
de acuerdo con la consultora 451
Research, aun hoy un 60% de los
workloads de clientes enterprise
estan alojados on premises, pero
dentro de 2 afios esos workloads

disminuiran a un 32%. “Es decir que
este tipo de clientes tendran mas de
60% de sus workloads tercerizados
en nube publica ya sea en los hy-
perscalers como Azure, AWS, Google,
o también en los managed service
providers con infraestructura local”,

explico..
Foco en inversion Tl

Para Licencias OnLine, la complejidad
gue atraviesa el mercado por el salto
digital también implica una oportuni -
dad para los canales y clientes, a corto,
mediano Yy largo plazo.

“Los partners deben continuar in -
virtiendo en su propio negocio, pues
habra mucha competencia para cada
proyecto y los clientes analizaran en
detalle cada moneda que inviertan.
Tendran que demostrar sus habili -
dades y, para eso, desarrollar areas
clave para la evolucion y resolucion
de las complejidades de sus clientes”, Carolina Losada, CEO de i licenciasonline.com/ar/es/
L . “ Licencias OnLine

aconsejo la entrevistada. “Creemos
=040RAPDEUI%DEA>00 %ARYbA>BY|U%UY# dRE o

"Ra "ORASd A+"Uy"BYud "&=0 a0tRojde pslgrardies focos de inver -

virar de revender simplemente pro - By# 0% 0=048Bad>a|>y#daBdas0U3%;VJ ¥,
yectos a vender servicios y entregar humano. “Los partners deben estar

resultados comerciales. Vender actualizados con capacitaciones

servicios administrados y desarrollar continuas a nivel técnico y en

‘Deep tech’ con enfoque vertical para manejo de procesos”, dijo. “Ade -

asegurarse de mantener su relevancia mas, para mantener a sus clientes

y diferencial de cara a los clientes al cautivos deberan concentrarse en la

momento de aconsejarles sobre qué experiencia del cliente, evaluando

tipo de tecnologia es la mejor para cada punto de contacto y usando

llegar a los resultados deseados”, marketing digital para lograr esca -

afiadio.. labilidad”, concluyé. Ebook de Tendencias.



https://www.licenciasonline.com/tendencias-2022/
https://www.licenciasonline.com/tendencias-2022/
https://www.linkedin.com/in/carolina-losada-30340b/
https://www.licenciasonline.com/ar/es/inicio
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Adistec

n los Gltimos afios hemos
hablado del IOT; esto
sigue en tendencia: cada
dia podemos ver mas
casas inteligentes. Se cree que
actualmente una casa comudn ya
tiene un promedio de 10 dispositi -
vos conectados a una misma red,
esto nos hace cada dia mas vulne -
rables. En cuanto a las empresas,
con sus canales transaccionales,
que van desde pago de impuestos
hasta transacciones financieras,
requieren de un mayor procesa -
miento de datos, disponibilidad
de poder acceder a los mismos, y
tiempos de respuestas mas rapi -
dos, y todo esto debe tener un ca -
nal seguro. Empresas de virtuali -
zacion han desarrollado un amplio
portafolio para el desarrollo de
las cargas de trabajo, para que las
mismas sean mas dinamicas, y el
resguardo de los datos; recupera -
cién en caso de ataque.

Nuestra respuesta a la demanda
siempre ha sido tener dentro de
nuestro portafolio a los mejores
de mercado. Nos hemos fortale -
cido sumando nuevas marcas a
nuestro portafolio de negocios y
potenciando a nuestros socios que
nos han acompafado a lo largo de
los afios.

Estrategia de canales 2022

Los canales hoy dia nos reconocen
como una empresa de valor agre -
gado; realmente podemos decir que
vamos mas alla del negocio de dis -
tribucién, vamos desde la creacion

14

de la necesidad en el cliente final,
con herramientas de marketing

gue nos permiten un mayor anali -
sis de inversidn y acompafiamiento
al canal en cada una de las etapas
del negocio.

En todas nuestras subsidiarias
contamos con un equipo de pro -
fesionales que acompaiia al canal
en todo el proceso. Hablamos de la
capacitacion a través de nuestro
Equipo de Educacién o con talleres
desde el area comercial y técnica.
Un canal mejor preparado le va a
permitir acceder a mejores opor -
tunidades del mercado. Dentro de
nuestra estrategia esta la comuni -
cacion con cada uno de nuestros
socios de negocios; entender sus
necesidades y trabajar en equipo
es fundamental para poder llevar
adelante nuestros objetivos.

Novedades

Este afio es nuestro aniversario 20,
por lo que Adistec esta preparando

Carlos Aular, R
1LY 2] adistec.comar

algunos eventos que tendran lugar
durante el afio. Si las condiciones
nos lo permiten seguramente esta -
remos mucho mas cerca del canal.

Adistec amplia su portafolio para
este afio, por lo que la invitacién

al canal es que se acerque a todo
nuestro equipo local y podamos
conversar como podemos ayudar -
les en su estrategia de negocios.
Para conocer todos los beneficios
de convertirse en un partner pue -
den chequear la informacion:
https://www.adistec.com/es/partners

“Potenciamos el nego-
cio de nuestros part-
ners a través de cinco
unidades de negocio:
Distribucion, Educa-
cion, Professional Ser-
vices, Cloud Solutions
y Adistec Integrated
Solutions.”


https://www.adistec.com/es/partners  
https://www.adistec.com/es/partners
https://www.linkedin.com/in/carlosaular/
https://www.adistec.com/ar
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WESCQO" = ANIXER

emos una continuacion

de lo que sucedio en la

segunda parte de 2021, con

una fuerte reactivacion en
el segmento corporativo en la medida
que transcurre la pandemia y de a
poco vuelve la actividad. Con un claro
cambio en la estrategia de las empre-
sas, mucha mas movilidad del perso-
nal, descentralizacion de las oficinas
y espacios comunes, pero un todavia
alto consumo de infraestructura por la
evolucion del IOT

Los segmentos de Centros de Datos,
Salud, Turismo, Educacion y Gobier-
no, que han invertido fuertemente
durante la pandemia, entran en fase de
consolidacion. La oferta de soluciones
en torno a la sequridad y el desplieque
de audio y video y wireless sequiran
siendo quienes marquen tendencia, y
el mercado valorara mucho la dispo-
nibilidad de productos y el financia-
miento para garantizar el desarrollo de
los proyectos. Desde WESCO | Anixter
estamos haciendo ya desde hace me-
ses la planeacion de 2022 para garanti-
zar productos y servicios asociados al
mercado de CALA.

Estrategia de canales en 2022
2022

Nuestro enfoque sigue siendo el de mi-
crosegmentacion; tenemos estrategias
v equipos de trabajo para atender cada
perfil de canal. Hoy nuestro portafolio
esta amplificado no solo por las tradi-
cionales soluciones de infraestructura
de redes, data centers, seguridad, audio
y video profesional y wireless, sino que
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ademas se suma todo lo que agrega
WESCO del lado industrial, distribucién
de energia, shelters y soluciones para
ahora si tener un verdadero end to

end y acompanar al canal en todas las
etapas de sus proyectos, sin importar
el segmento de mercado o tamano del
negocio.

Novedades

Ya son 2 anos desde la adquisicion por
parte de WESCO, union que trae un
sinnimero de ventajas para nuestros
clientes en CALA. Desde un offering
variado con soluciones complementa-
rias hasta una politica de inversion muy
fuerte desde lo financiero

vy el aporte de servicios de valor agre-
gado, ademas de mayor presencia en la
region y alianzas con un gran numero
de fabricantes de primer nivel, garan-
tizando abastecimiento al mercado, y
sobre todo con un equipo de profesiona-
les en cada pais dispuestos a colaborar
con el canal en cada proyecto.

“En 2022 ya se-
ran 2 anos desde
la adquisicion por
parte de WESCO,
union que trae

un sinnumero

de ventajas para
nuestros clientes
en CALA. Desde
un offering varia-
do con soluciones
complementarias,
hasta una politi-
ca de inversion
muy fuerte des-
de lo financiero

y el aporte de
servicios de valor
agregado.”


https://www.anixter.com/es_mx.html
https://ar.linkedin.com/in/greinoso
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AIR

COMPUTERS

i bien ya hemos definido

una estrategia post pan-

demia, el contexto actual

plantea un escenario un
tanto incierto y en consecuencia
resulta dificil hacer pronésticos. No
obstante, el modelo que vamos a
sequir podria definirse como hibri-
do entre consumo y valor. Vamos a
seqguir apostando a productos inno-
vadores tanto para el segmento de
consumo —y el universo gamer en
particular— como para el corpo-
rativo, con las marcas actuales e
incorporando nuevos partners que
pisan fuerte en el mercado.

Estrategia de canales 2022

Nuestra principal estrategia sera estar
siempre atentos a los cambios de esce-
narios y preparados para adaptarnos
con rapidez. Por otro lado, mantener
informado al canal de nuestras decisio-
nes y proyecciones a corto y mediano
plazo, evitando asi reacciones fuera de
tiempo y readaptando las estrategias
en funcion de lo que los mercados
demandan.

Novedades

Si bien no es una novedad, la inte-
gracion de toda nuestra cadena de
valor sera la estrella en 2022, tanto
con los vendors como con nuestros
distribuidores. Siempre sera una
prioridad el contacto persona a per-
sona. Plataforma virtual mediante
o de manera presencial cuando las
circunstancias lo vayan permitien-
do, tenemos en agenda eventos de

relacionamiento y lanzamientos
de la mano de las marcas de cada
segmento.

Sequiremos desarrollando nuestra
plataforma Air Learning con capa-
citaciones online que nos permi-
tan llegar a cada punto del pais,
abordando diferentes tematicas de
interés para los canales, siempre

Sergio Airoldi, CEO de Air Computers.

de la mano de representantes de
primeras marcas.

Continuaremos trabajando en me-
jorar cada vez mas los beneficios
para nuestros clientes en términos
de financiacion y ofertas especia-
les y aportando contenido de valor
en nuestras redes sociales, con
informacion que realmente ayude
a potenciar las ventas y a crecer.

“Queremos agradecer a los canales por la
confianza y otro afio que paso de

trabajo en equipo. Todos nuestros
esfuerzos estan puestos en apoyar a hues-
tros clientes con todo tipo de
herramientas que impulsen sus negocios
y ser la primera opcion de compra

siempre.”



https://www.air-computers.com/
https://bit.ly/2JuBaZO
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Distecna

urante el 2022 esperamos

continuar viendo un gran

crecimiento en verticales

como videocolaboracion,
energia y workspace. En lo que son
proyectos, creemos que las soluciones
de Ciberseguridad y Networking tam-
bién estaran. Continuamos trabajando
en un esquema de oferta variada para
satisfacer toda esta demanda, con
marcas y productos de primera linea.
Tal como venimos reforzando desde
2021, gueremos que nuestros canales
encuentren en nosotros la totalidad
de soluciones que estan buscando, y
asi simplificar el proceso de negocios
desde el asesoramiento preventa, la
compra, el soporte, etc.

Estrategia de canales 2022

Uno de los ejes fundamentales de
nuestra estrategia para el 2022 es el
Cross-selling. Entendemos que ofre-
cerle a nuestros canales la posibilidad
de canalizar sus negocios a través de
Distecna va a continuar fortaleciendo
los vinculos que hemos generado a
lolargo de nuestra historia. Otro es

el crecimiento de nuestra base de
canales. Nuestro compromiso con ese
nuevo socio de negocios es poner a su
disposicion no solo la oferta de marcas
y productos con la que trabajamos, sino
a toda nuestra estructura para poder re-
solver sus necesidades de forma eficaz
y efectiva.

Estamos trabajando fuertemente en
la automatizacion de los procesos de
negocios mediante la integracion de
nuestros sistemas con los de nuestros
clientes. Desde la cotizacion hasta la
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Juan José Noguera, CEO de Distecna

cobranza. Por supuesto, continuaremos
con propuestas disruptivas de relacio-
namiento gque nos permitan vincular-
nos con nuestros canales en espacios
de recreacion, descontracturados y
divertidos.

Novedades

Estamos buscando un fuerte cre-
cimiento y profesionalizacién del
equipo. Nuestro objetivo es estar
preparados para contener y trabajar
la demanda que se proyecta para
este ano, de la forma mas persona-
lizada que podamos. Esto significa
tener referentes internos especia-
lizados en las marcas y productos
que ofrecemos, ejecutivos que
entiendan el perfil comercial de
cada cliente y un equipo de sopor-
te (preventa, creditos, marketing,
etc) que acompane durante todo el
proceso del negocio.

Seguimos apostando a la incorpo-
racion de nuevas marcas para am-
pliar y profundizar nuestra oferta.
En este ultimo tiempo, por ejemplo,
hemos incorporado a nuestro port-
folio a APC by Schneider Electric.

“Buscamos fomen-
tar una politica de
puertas abiertas,
tanto a nivel interno
como hacia nues-
tros canales. Esto
nos ha permitido
involucrarnos desde
todos los sectores
de la compania en
la evolucion de la
empresa y en la re-
lacion con nuestros
canales.”


https://www.distecna.com/argentina/index.html
https://bit.ly/33FMzwu
https://gestion-resellers.com.ar/alta-cliente?utm_source=enfasys2022-feb&utm_medium=anuncio&utm_campaign=promo_crucial

*

« Wwww.polytech.com.ar . www.gestion-resellers.com.ar
- Vidal 3854, C.A.B A, Argentina - C1429AHT « (54) 11 4701-6220 . (54) 11 6009-6220

« polytech@polytech.com.ar
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GRUPOFIZON

esde Grupo Fixon es-
tamos trabajando para
satisfacer todas las ne-
cesidades del mercado.
Tener bien distribuidas las unidades
de negocio en Informatica/Electro-
nica/Hogar nos da un diferencial
ya que tenemos un alcance mucho
mayor a la hora de penetrar en el
mercado. Con estas tres unidades
nuestras ofertas iran sujetas a las
necesidades de nuestros socios de
negocios con plazos crediticios y
promociones ajustables a cada una
de las unidades y de los clientes.

Estrategia de canales 2022

La estrategia de este afno sera pro-
fundizar mucho mas en marketing
junto a las marcas gue nos acom-
pafan, eventos con clientes y sobre
todo seguir sumando mas marcas

y protagonismo en el mercado.

Por otro lado tenemos un equipo
completamente renovado en el area
de Marketing que esta trabajando de
manera muy profesional a la hora
de generar contenido en las redes

y en todo lo que sea comunicacion
interna y externa.

Novedades

Estaremos incorporando marcas
muy reconocidas en el mundo ga-
mer; también estaremos ampliando
el portfolio de nuestra marca propia
IC3 con memorias y SSD, lo cual
nos dara mucho mas capilaridad
de clientes y mayor share. Desde el
2020 venimos trabajando con la re-
novacion y relanzamiento de nues-
tra marca propia IC3, que fue furor
en 2021, el publico se enamord de la
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h

Matias lannicelli, Director Grupo Fixon

calidad de productos. IC3 responde a
un gran trabajo en

conjunto entre comercial, ventas

y marketing, para lograr el relan-
zamiento e incluir la linea gamer,
donde elaboramos gabinetes,
monitores de 27" curvos y fuentes.
Acompanando al reseller con un
precio competitivo y, como siempre,

111 k& grupofixon.com

con el mejor respaldo financiero que
en Fixon ofrecemos.

Por ultimo, nos da mucho orgullo
contarles que estamos ampliando
nuestra némina de personal en to-
das las areas para poder brindar una
mayor y mejor atencion, pensando
también en este 2022 que se viene
con todo y con muchas sorpresas.

“Hoy en dia nos encontramos
en expansion de IC3. Incluire-
mos varias lineas de memorias
y mas productos de pantalla.
Este sin dudas va a ser otro
gran ano de nuestra marca

propia."


https://www.grupofixon.com/
https://www.linkedin.com/in/matias-iannicelli-3b853b27?originalSubdomain=ar

GRUPOFIXON

Servicio de Financiacion
Importacion Accesible

Atencion Variedad de ,e
Personalizada Marcas y Productos
Stock inmediato Servicio Pos Venta

y entrega rapida.

~

Elegi Grupo Fixon para el crecimiento de tu empresa...
En Grupo Fixon Comprar es Simple, Crecer es Facil, invertir es Seguro.

O11-6009-9888 Bs. As. wwwenupaﬂxmcg/
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CORCISA

Distribuidor Mayorista de Informatica

reemos que el home

"6|UasidAa & "RE "Bl

brido de trabajo seguira

creciendo y cada puesto
de trabajo se duplicara, mientras
que los ya existentes se moder-
nizaran. También se adquiriran
productos de mejor tecnologia,
por lo que seguiremos creciendo
en todo el negocio de videoca-
maras de la mano de Logitech.

Por otro lado, el crecimiento que
estamos teniendo en tickeadoras,
|IBUY% a4Bo6"6 "¥%d "Bo
también en esta linea de produc-
tos.

Estrategia de canales

El panorama realmente es muy
dindmico y genera incertidum -
bre, pero la idea seré participar
en eventos que se organicen,

y de puertas para adentro,
estamos generando més con -
tacto con la base de la mano

de telemarketers que “peinan”

la misma constantemente,
contactando a nuevos resellers y
a los que por cuestiones del dia a
dia quizés no operan con noso -
tros desde determinado tiempo.

Estamos en proceso de reno -
var nuestra web para generar
el comercio online o al menos
el primer contacto. Somos
conscientes que los clien -

JABAY4P §;>8|4>4 04 dU" J¥ 0 aonnndooad
vas que hemos comenzado en

con su ejecutivo de cuentas,
para pactar precios, plazos, etc.

22

40%8%066"U% Vq¥%

Claudio Salatino, Gerente Comercial de Corcisa

Novedades

Como ya mencioné anterior -
mente, a nivel corporativo
seguiremos el camino de
crecimiento con marcas como
Lexmark en lo que refiere
a impresoras de gran porte
departamental que, producto
de la pandemia, se fren6 all4
por marzo de 2019. También
nuestro foco estaré en seguir
»od¥eas nue -

2021.

%

13 ) B2 .corcisa.com.ar

“Estamos en

proceso de renovar

nuestra web para

generar el comercio

online o al menos

el primer contacto.

Somos conscientes

que los clientes aun )
[2pUp2pu po6 8- HSS
to con su ejecutivo

de cuentas, para

pactar precios, pla -

Z0s, etc.”


https://www.corcisa.com.ar/
https://bit.ly/3th94pu
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SOLUTION @
demas de estar en
Argentina, hoy estamos
presentes también en
Estados Unidos, Uru -
guay, Republica Dominicana, Costa
Rica, Guatemala, Honduras, Pana-
ma, El Salvador. Préximamente
estaremos abriendo en Paraguay
y otros paises del Caribe. En cada
uno estos paises contamos con un
Gerente General, Products Managers
gue ayudan a los integradores en la
preventa, Vendedores especializa -
dos, y depésitos con amplio stock de
nuestro portfolio de marcas

Nuestras marcas, NSX, QBOX 'y
FiberBox han tenido un crecimiento
considerable en Argentina durante
el 2021, donde hemos logrado sdli -
dos negocios a través de los canales
corporativos y de consumo; por esto
hemos decidido empezar a ensam -
blar productos de NSX en Miami —
donde estamos terminando nuestra
fabrica, para empezar a vender en
el territorio norteamericano ademas
de todos los paises donde tenemos
nuestra empresa

En enero hemos participado en el
CES con resultados muy interesan -
tes. Tuvimos contacto con més de
500 clientes y muchas marcas se
acercaron al stand de Solution Box
y NSX. Sin duda, esto colabor6 para
poder trabajar en nuevos contratos
gue nos van a permitir seguir cre -
ciendo y llegar al canal con nuevos
productos, ampliando nuestro lineal
de soluciones. En cuanto al merca -
do en general, creemos que este afio

24

Guillermo Tesouro, Socio Gerente en Solution Box

también sera dificil la disponibili -
dad en algunos productos, especial -
mente en el primer semestre, pero
tal como venimos haciendo en los
Ultimos afios, seguiremos apostan -
do al stock que hoy disponemos en
los casi 7000 m2 de depdsito. En
este sentido hemos adquirido dos
nuevos depdsitos que se unen a los
5 existentes para poder dar mejor
servicio y seguir atendiendo a los
casi 200 integradores que vienen

a retirar sus pedidos en nuestras
locaciones.

Otro desafio sera ver si este afio
logramos concretar sucursales en el
interior del pais, que si bien fueron
retrasadas por la situacion actual,
seguimos sosteniendo la decision
de avanzar. Extrafiamos estar mas
cerca de los canales en persona.
Apostamos a que este afio podamos
volver con todas las actividades que
nos caracterizan.

solutionbox.com.ar

“Para Solution Box
este afno es muy
especial porque
cumplimos 20 afios
de trayectoria!
Comercializamos
mas de 50 marcas,
con un equipo de
especialistas que
dan soporte
constante a
nuestros canales y
un stock
permanente que
permite una
atencion y entregas
Inmediatas.”


https://www.solutionbox.com.ar/
https://ar.linkedin.com/in/guillermo-tesouro-33841a30

emBlue’

Hacemos que la
omnicanalidad sea simple

Marketing automation, email, sms,
push notifications y mas.
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cuenta escaneando
el cddigo ahora!
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FAGSISTEMS

atentos a la tecnologia

Oy mas que nunca la no
presencialidad hizo que
tanto usuarios como

empresas proveedoras
de soluciones replantearan todo
el escenario. Tener un abanico
de posibilidades en productos de
comunicacién y conectividad es
fundamental y necesario si que-
rés jugar el partido. Fag Sistems
desde la marca Kanjinet esta de-
sarrollando para salir en febrero
al mercado nuevas alternativas
de conectividad para conexio-
nes LAN y Wi-Fi.

Estrategia de canales 2022

No solo es necesario tener
productos excelentes, stock y
buenos tiempos de entrega, tam-
bién hay que tener una red de
relaciones comerciales sélida,
madura y con conflanza mutua.

"Un buen negocio
es cuando ambas
partes obtienen
lo que quieren.
Fag Sistems es la
empresa que nos
beneficia a todos,
clientes, equipo
internoy
proveedores.”

Alejandro Waisman, Gerente Comercial de
Fag Sistemns.

Como estrategia desde hace
anos tratamos de desarrollar
con nuestros clientes un esque-
ma de afinidad para analizar el
mercado juntos y anticiparnos a
las demandas del publico.

Queremos (y de hecho lo ha-
cemos) entregar el mejor pro-
ducto a un precio diferencial,
queremos establecer relaciones
perdurables y hacer por mucho
tiempo buenos negocios con
nuestra red. Con tanto paracai-
dista en el rubro, sabemos que el
Touch and Go no sirve de nada.

Novedades

La empresa tiene ya 20 anos y
mas alla de las coyunturas y los

) U] FAGSISTEMS.COM.AR

vaivenes del mercado afno tras
ano crecemos. Tenemos como
objetivo en el 2022 seguir cre-
ciendo en facturacion, cantidad
de empleados y lineales de pro-
ducto. Encaramos la vida como
un desafio, y si hay una necesi-
dad vamos a estar ahi.

Desde inicios del 2021 la di-
reccion comercial aposto al
universo gamer y a mineros de
criptomonedas. Intuimos que las
placas VGA iban a ser el boom
que fueron. Y de hecho nos
convertimos en la empresa de
referencia durante el 2021.

La perspectiva para el 2022 en
esta categoria es muy buena y
ya tenemos en camino las pla-
cas del proximo semestre.


https://www.fagsistems.com.ar/
https://ttps//bit.ly/2AFwmMQ
https://www.kanjitech.com/
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ste ano proyectamos

estar mas presentes

en las plazas que

no llegamos el ano
pasado, llevando productos
para que los clientes vivan
la experiencia de conocer lo
que ofrecen. También esta-
mos trabajando de cerca con
nuestros aliados logisticos
para tener cubierto todo el
territorio del pais de una
manera mas eficaz a la que
ya estabamos experimen-
tando. HDC comienza el afio
con mas colaboradores en el
equipo de trabajo y ademas
ya confirmamos presencia
en varios eventos importan-
tes que se van a desarrollar
en el transcurso del ano para
mostrar todo el portfolio de
marcas que distribuimos.

"HDC comienza el afo
con mas colaborado-
res en el equipo de
trabajo y ademas ya
confirmamos
presencia en

varios eventos
importantes."

Estrategia de canales 2022

Desde HDC estamos traba-
jando para profesionalizar
todo el equipo para lograr

28

Harold Becker Gerente de Interior HDC

mayor eficiencia a la hora de
responder a la demanda del
canal y, a su vez, sumamos
mas capacitaciones en este
ano para todos los canales.

Novedades

Cerramos el ano 2021 con

un solido crecimiento en la
cartera de clientes y forta-
lecidos los vinculos con las
marcas que representamos.
Entre las novedades para
este 2022 podemos men-
cionar nuestro foco en la
produccioén nacional, donde
ya tenemos el catalogo de la
vuelta al cole. También, so-
bre fin de afio sumamos la li-
nea de barras de sonido de la
marca Nakamichi, que ofrece
una excelente relacién precio

calidad, lo que nos posiciona

como lideres en ese segmen-

to de mercado.
“Cerramos el ano
2021 con un soélido
crecimiento en la
cartera de clientes
y fortalecidos los
vinculos con las
marcas que repre-
sentamos. Somos
la fuerza del inte-
rior del pais bajo el
slogan de

#elorgullodeser-
nacional.”


https://www.hdcsa.com.ar/
https://bit.ly/3Eg1aQr
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ntendemos que el hecho de
que el COVID haya cobrado
nuevamente fuerza y pre-
sumiendo que la situacion
seguira inestable por algunos meses
mas, las empresas sequiran impul-
sando el modelo hibrido. El trasla-
do de la tecnologia hacia el home
office, espacios de coworking o bien
trabajo desde la empresa interac-
tuando a medida que se requiere
seguira siendo la clave con lo cual
la movilidad continuara omnipre-
sente impulsando la venta de todo
tipo de dispositivos portatiles. Esos
dispositivos requeriran de infraes-
tructura mas abundante y veloz,
mejor conectividad y la adopcion
de la crecientes edge computing y
smart collaboration. Stylus estara
apostando a los segmentos relacio-
nados, incluyendo la fabricacion de
notebooks en el pais, soportando
marcas internacionales y propias.

Estrategia de canales 2022

Siempre fue la de escuchar las
necesidades del canal y acompa-
narlo para concretar su proyecto

de ventas. Dentro de esta filosofia,
tratamos de tener la mayor variedad
de productos y la mejor disponibili-
dad posible en las mas de 40 marcas
que representamos. También dando
todas las herramientas para que el
canal se capacite y siendo un socio
confiable con presencia de merca-
deria en 4 provincias, mas de 40
anos de experiencia en el mercado
IT, tratando de traer al mercado
nuevas oportunidades y/o nuevos
nichos.

““No esperes el mo-
mento perfecto, toma
el momento y hazlo
perfecto'. Esta frase de
El Principito de Saint-
Exupéry nos inspira
para convertir un mo-
mento tan critico como
fue el de la pandemia,
claramente lejos de

la perfeccioén, en una
oportunidad de cam-
bio. Hacia alli vamos.”

Novedades

La mas reciente es el tener ya en
inventario productos de movilidad
marca RED BULL en exclusividad
para Argentina, contando con los
primeros tres modelos de monopa-
tines eléctricos que, entendemos,

Daniel Gutiérrez, VP de Stylus

cubriran un segmento mas exclu-
sivo de clientes que deseaban tener
un producto diferente tanto en su
aspecto como en las prestaciones.

También contamos ya con inven-
tario de la marca Haier que fabri-
camos en Argentina para cubrir la
creciente demanda de notebooks,
cubriendo el segmento de equipos
corporativos con procesadores i3
ai7 y discos SSD. También arran-
camos con mas fuerza el tema de
smart collaboration de la mano de
Lenovo y estaremos incrementan-
do la disponibilidad de accesorios
tanto de Lenovo como de la linea
de celulares de Samsung. La linea
Xenia de Adata ya esta lanzada en
Stylus dentro de la disponibilidad
en notebooks gamer, y estamos
incursionando en nuevos segmen-
tos de conectividad con el ingreso
de productos Teltonika, entre otras
opciones para desarrollar.



https://www.stylus.com.ar/
https://bit.ly/33QEatr
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ceven

|l consumo de tecno-

logia estara enfoca-

do en la movilidad

y virtualidad como
consecuencia de las nuevas
formas de trabajo a distancia.
Entendemos que la deman-
da dependera de la capaci-
dad de compra tanto de los
consumidores como de las
companias, por ello acompa-
naremos a nuestros clientes,
especialmente a los resellers,
con nuestras herramientas
de crédito y financieras, las
cuales nos permitiran brindar
un crédito express a un solo
clic. Contaremos también
con fuertes alianzas de las
marcas que representamos y
continuaremos con el desa-
rrollo de nuestra marca Gfast
con el objetivo de ofrecer
productos de calidad en sus
categorias empresa, COnsumo
Yy gaming.

Estrategia de canales 2022

Los ejes de la estrategia

se basaran en nuestro
ambito interno con el fin
de ofrecer un servicio de
excelencia. Utilizaremos
tecnologia aplicada a la
distribucion para respon-
der a nuestro canal B2B
mediante la digitalizacion y
automatizacion de pedidos
haciendo la experiencia de

Ricardo Castro, Gerente Comercial de
Ceven

nuestros clientes aun mas
satisfactoria. Junto con las
inversiones de los recursos
tecnolégicos, por ejemplo
nuestra plataforma ERP
Oracle Netsuite, reforzamos
nuestro staff con la incor-
poracion de ejecutivos pro-
fesionales de la industria
para atender eficientemente
a los canales retail, hogar y
resellers. Tomara un papel
primordial en este punto el
departamento de Call Center
gracias al cual nos acerca-
remos aun mas a nuestros
clientes.

Novedades

Recientemente nos mudamos

al distrito tecnoldgico porque
adquirimos un predio (ex
Panasonic), que cuenta con
una superficie superior a 6500
m2. Es una muestra de que la
compania sigue invirtiendo
para acompanar el crecimien-
to exponencial de los ultimos
anos. Cabe destacar que cua-
druplicamos nuestra opera-
cion, fortaleciendo las areas
de logistica, depdsito, fabrica
y operaciones logrando asi un
aumento de eficiencia en todos
nuestros procesos. Esto habla
gue la comparnia invierte en
tecnologia, infraestructura y
estructura de manera constan-
te para perfeccionar nuestra
calidad de atencion y servicio
para nuestros clientes.


https://www.ceven.com/
https://ar.linkedin.com/in/ricardodcastro
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L rem —mae de[nia nos dejé un buen aprendizaje y e§tar mas cerca de nuestros clientes
- i KN :_C.Jc:.'i_ asi pudimos mejorar para ob_tener un dandole’las herramientas necesanzi\s y
’ ,. [N — resultado como el que obtuvimos du - gue estén a nuestro alcance, apoyando -
! rante el 2021. Logramos nuestro mejor nos con el trabajo y soporte de las mar -
afio en ventas como consecuencia del cas. Algunos de los puntos a potenciar
estar atras del canal junto con nuestro aB0>a%|> %> "B0& 04BJ%0BYy a>+y¥%0=C
equipo comercial, capacitado para damos a nuestra oferta de productos
dar la mejor propuesta que necesita el para brindar soluciones completas y que
cliente, apoyandolos con herramien - junto con nuestro equipo de trabajo, dar
J¥%B8| % Uya>%BaidU" J¥% R"3KMméadedperiencia al cliente a la hora
amplio inventario con disponibilidad y de comprar en Masnet.
variedad.
Seguiremos potenciando al canal con
Ademas, trabajamos en adicionar mar - cA@Yy ¥%>BY84b&d J"BdidUA>Iy|U%UY" 4B
cas y productos que complementen la senciales junto con marcas en nuestras
Lucas Marengo, Desarrollo de Negocios de sinergia a la solucion global que damos sucursales en Buenos Aires y Cordoba,
Masnet con nuestras unidades de negocio: ;>" "Uy" 4Bd| % Uya>%BYd "baR%RAEABIE
I T K252 masnet.com.ar/ Infraestructura & Proyectos, Wireless & nuestros newsletters y redes sociales,
Networking, Seguridad, Informatica y entre otros. Nuestro gran objetivo es
| desafio que nos impuso cada una Telefonia. U" Jy O%>08%0 & J¥% R"d %0d|RE yq¥%Uy#
de las situaciones relacionadas clientes por todo el pais y darle al canal la
con los dos afios completos en pan - Nuestro interés para este 2022 es poder mejor solucién cuando viene a Masnet.
y creciendo de manera exponen -  distribucién de productos de
@ novateCh Uy¥% 64 04 6"6}y a»dya> téchobgiayR@&@bicay conso -
lograr mayor capilaridad —esta - lidar nuestro liderazgo en la fabri -
mos presentes en las 23 provin - cacion. Ese plan de expansion
cias de nuestro pais—, nuestro se sustenta en tres ejes: sumar
objetivo es lograr la excelencia, profesionales y talentos al equipo;
desarrollando y profesionali - potenciar las lineas de produc -
zando nuestros equipos e incor - cion en las cuatro plantas que
porando sistemas innovadores. tenemos y cerrar nuevas alianzas
Dentro de este plan también gue nos permitan acercar produc -
estamos invirtiendo en research tos de excelente calidad y presti -

ioU" BO J"> 3%0;%>%0>4a%ipa riuestios clientes.

nuestro posicionamiento.

/ & 84aB&ad %>U"06|> % "Bo>auya
Pablo Rubio, CEO de Novatech Solutions Novatech invertira 470 millones temente alianzas estratégicas

. de pesos durante este afio para con las marcas Skyworth y
I In § -~ [ EeEemen poner en marcha un ambicioso Konka para producir y distribuir
dZ"b¥%JAUUORA| y "B dplndéexpansion comercial con televisores con Android TV y

Eestrategia clara de expan - objetivos muy claros: potenciar Smartphones. Otro foco central es
sion para 2022 que apunta a nuestro crecimiento en el pais y sumar marcas prestigiosas como
liderar el segmento de distribu - expandir nuestra presencia en Samsung, Motorola y avanzar en
cion a nivel nacional duplicando la region, posicionarnos como las tratativas para incorporar HP,
nuestra oferta en el canal online un operador estratégico en la Lenovo, Dell y Asus, entre otras.
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https://ar.linkedin.com/in/lucasmarengo
https://novatech.com.ar/
https://www.linkedin.com/in/pablo-rubio-454a8b169
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SIASA

Claudio Stasi. Director de Siasa

reemos que las empresas rea-
lizaran inversiones pendientes
o demoradas de estos dos ultimos

anos. Focalizados en renovaciones
v actualizaciones de productos,
llevando algunas aplicaciones a la
Nube, pero siendo el esquema hi-
brido lo que se vera en los clientes.
Nuestra principal oferta de produc-
tos y servicios seguira focalizada
en Servers & PCs ARM y Servers
SuperMicro con el soporte de SIASA,;
Storage & BackUp Hitachi, Quantum
y las soluciones de SW para mane-
jar backups en ambientes hibridos;
soluciones VDI Thin Client ARM
homologados en Citrix y VMware;
Cintas Fujifilms; y StorMagic con
soluciones de hiperconvergencia
para oficinas remotas.

Nuestras soluciones ofrecidas tra-
tan de ser personalizadas para los
requerimientos y necesidades del
canal y su cliente. Nuestros ingenie-

ros, ademas de brindar el nivel de
soporte y servicio que caracteriza a
SIASA desde hace 38 afos, brindan
la ayuda para armar una buena y
competitiva propuesta. Adicional-
mente, estaremos reforzando las
actividades de entrenamientos,
webinars y capacitacion al canal.

Hemos reforzado nuestra linea de
comunicacion a través de las redes
sociales, lo cual nos ha permitido
incrementar la demanda. Seguire-
mos fortaleciendo estas acciones.
Continuaremos con el desarrollo
de serviclos, tanto de implemen-
tacion como administracion, para
complementar nuestra oferta de
productos y servicios de postventa
mencionados. El foco estara puesto
en servicios cloud, virtualizacion y
storage & backup.

Abigail Sokoluk, Gerente Comercial de
Free

La vida como la conociamos cambi6
radicalmente hace dos afios. Este
nuevo paradigma nos presenta nuevas
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formas de vivir, trabajar y por lo tanto
de hacer negocios. La modalidad hi-
brida de trabajo, que si bien ya existia,
hoy se da de manera masiva; la forma
de comprar y relacionarnos de manera
digital trae desafios tecnologicos tanto
alas empresas como a los hogares,

por lo que esperamos que la demanda
de infraestructura y hardware conti-
nuen en este 2022. En FREE estamos
ampliando nuestra oferta de productos
para que tanto resellers como integra-
dores de soluciones puedan encontrar
en nosotros un soclo de negocio que los
acomparie sus necesidades.

Estamos sumando a nuestro portfo-

lio marcas como Klip Xtreme, Xtech,
Nexxt Solutions y PC BOX, que se
suman a las que ya comercializamos
en nuestra unidad de consumo masivo.
En cuanto a productos corporativos, se-

guimos apostando a nuestras marcas
de energia como Eaton, Vertiv y Forza,
buscando tener oferta y stock algo

que hoy, con los problemas logisticos

y de fabricacion que existen a nivel
mundial, es clave a la hora de brindar
una solucién. Para seguir expandiendo
nuestro alcance, sumamos en el ultimo
ano baterias, que nos permite brindar a
nuestros clientes con foco en servicios/
recambios variedad de productos.
También seguimos desarrollando pro-
yectos asociados a Schneider, con su
linea de cableado estructurado Actassi
by Schneider Electric.

El mercado sabe que puede encontrar
en FREE un socio para desarrollar
cualquier solucion de data center si
hablamos de soluciones de energia,
aire acondicionado de precision, racks,
cableado e identificacion.


https://www.siasa.com.ar/
https://ar.linkedin.com/in/claudio-stasi-b88236
https://www.freesa.com.ar/
https://ar.linkedin.com/in/abigailsokoluk
https://www.free-online.com.ar/

Klip Xtreme ya esta
en nuestras manos

O

www.free-online.com.ar
Instagram: free.tecnologia
Facebook: freearg

PARLANTES

PERIFERICOS

%< klipxtreme
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TECNOLOGIA DE CONSUMO

Algunas
Innovaciones gue
dejo el CES 2022

Este afio, el foco del famoso encuentro de tecnologia de consumo estuvo
puesto en el metaverso, nuevos autos inteligentes, loT y robots, nuevas TVs
con tecnologia Mini LED y Micro LED, hardware y laptops para gaming, en-

tre otras tendencias.

un con la baja de

algunas empresas,

el CES 2022, que

se realizé de forma
presencial del 5 al 8 de enero,
recibié a 40,000 asistentes
en persona, incluidos 1800
medios globales, con un 30 %
de los asistentes que viajaron
desde fuera de los EE. UU. en
representacion de 119 paf
ses, segun indicaron desde la
organizacion. De todas formas,
los pasillos del centro de con
venciones se vieron un poco
vacios

La feria conté con una plétora
de expositores que presen
taron dos de las megaten
dencias tecnologicas mas
prometedoras del futuro: la
automatizacion inteligente y la

36

evoluciéon del metaverso.

Los avances en la infraestruc
tura de la nube han permitido
a las empresas de tecnologia
buscar usos mas expansivos
de la automatizacion inteligen-
te. Para los organizadores de
la feria esto sera fundamental
ya que las horas disponibles
limitadas y un mercado laboral
ajustado requerirdn soluciones
de inteligencia artificial (I1A)
para desempeiiar un papel
mas importante en la econo-
mia posterior a Covid.

Un pilar de espectaculos
anteriores, la tecnologia de
vehiculos autbnomos (AV) vol
vio a estar en exhibicion con
toda la cadena de valor de la
tecnologia de automatizacion
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#CES2022

inteligente exhibida a lo largo
de CES 2022.

La pandemia también ha ace
lerado la evolucién de los pro
ductos y servicios de consumo
interactivos, en linea y bajo
demanda en una coleccion de
industrias para dar forma a

un metaverso emergente. CES
2022 presento las tecnologias
que formaran los cimientos de
esta iteracion de Internet de
préxima generacion.

La transformacion de los
juegos en una plataforma de

Consumer
Technology

Association”

redes sociales dominante

en medio de la pandemia se
encuentra en el centro del au
mento del metaverso. Juegos
como Roblox y Fortnite han
permitido a los usuarios pro-
gramar facilmente sus propios
juegos y construir mundos
virtuales para construir expe
riencias compartidas como
conciertos e incluso ceremo-
nias de graduacion en univer
sos digitales.

Las implicaciones del metaver
so en el futuro del comercio se
extienden aun mas a medida
gue las criptomonedas y las

NFT estan preparadas para
impulsar este nuevo segmento
de la economia digital. El debut
de la primera plataforma de
negociacién de criptomonedas
gue cotiza en bolsa en una
bolsa de EE. UU. a través de
Coinbase representd un punto
de inflexion para el atractivo
general de las tecnologias de
activos digitales basadas en
criptomonedas y blockchain.

Movilidad

Intel, una de las firmas invita
das, tuvo su lugar para hablar
de procesamiento en varios
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Intel y Mobileye se enorgulle
cen de crear nuevos ecosis
temas y oportunidades para
multiples industrias”, comenté
Bryant. Por ejemplo, Mobileye

mercados. Gregory Bryant,
vicepresidente ejecutivo y
gerente general del Client
Computing Group, estuvo
acompafiado por Lisa Pear
ce, vicepresidenta del Visual
Compute Group, asi como por
el profesor Amnon Shashua,
director ejecutivo de Mobile-
ye, quienes compartieron el
avance de la compafiia en sus
multiples negocios estratégi-
Ccos.

“El motor de ejecucion de Intel
esta de regreso. Desde el avan
ce de la PC, gréaficos de alto
rendimiento, hasta soluciones
de conducciéon auténoma,

“El motor de ejecu-
cion de Intel esta
de regreso. Desde
el avance de la PC,
p2«U8§ : ®u So6H
rendimiento, hasta
soluciones de con-
duccion autbnoma,
Intel y Mobileye se
enorgullecen de
crear nuUevos eco-
sistemas y oportu-
nidades para multi-
ples industrias.”

Gregory Bryant,
vicepresidente eje-
cutivo y gerente
general del Client
Computing Group.

anuncié un nuevo sistema en
chip (SoC) disefiado para vehi
culos; e Intel anuncié los CPUs
Intel Core de la serie H de 12.2
Generacién, marcando la pauta



como el procesador con ma-
yor rendimiento para laptops
en el planeta, liderado por el
i19-12900HK, que ofrece a los
gamers hasta un 40% mas de
rendimiento para juegos.

Ademas, Intel dio a conocer
mas de 20 dispositivos nuevos
gue operan con la serie Intel
Core de 122 Generacion serie
H, y se espera que se lancen
mas de 100 dispositivos en
total con socios como Acer,
ASUS, Dell, HP, Lenovo, MSI
y Razer. Ademas, presento un
nuevo procesador movil ultra
portatil, la linea de productos

de la serie P, para proporcionar

niveles de rendimiento para
clientes de laptops delgadas y
livianas.

39

Por otro lado, Lisa Su, CEO de
AMD, durante su presenta
cion en CES 2022, anunci6 los
nuevos procesadores Ryzen
6000 Mobile, compatibles con

VISION MAYORISTA 2022

DDRS5, el nuevo AMD Ryzen
5800X3D, el CPU Ryzen 7000
Socket AM5 DDRS5, la nueva
grafica RX 6500 XT, ideal para
juegos 1080p, y las graficas

I

39
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RX 6000 Mobile. Durante el
encuentro, la vocera remarcé
la importancia de las CPs por
tatiles para el gaming y ase
guré que, gracias a los nuevos
CPUs de la firma, tendran mas
potencia y menos consumo de
energia, logrando autonomia
de hasta 24hs. Estos nuevos
CPUs, como el Ryzen 6800U
estaran en nuevas laptops de
Acer, Asus ROG, Dell Alienware,
HP, Lenovo Legions, Razer
Balde, entre otras marcas que
apuntan al gaming mobile.

En lo que respecta a nuevas
laptops, Lenovo, por ejemplo,
presento las nuevas ThinkPad
Z13y Z16, dirigidas a un
publico de usuarios empresa
riales diferente. Segln indica
la firma, el disefio no sélo esta
pensado para proporcionar
detalles de color individualis
tas de primera calidad como
bronce y gris artico, sino que
también ofrece materiales méas
sostenibles como aluminio re-
ciclado, o cuero negro vegano
reciclado. Las ThinkPad Z213

y Z16 estaran entre las prime
ras laptops equipadas con los
procesadores AMD Ryzen PRO
6000 Series mas recientes
para portatiles con el proce-
sador de seguridad Microsoft
Pluton.

Por su parte,Asus presento
en CES su nueva Zenbook 17
Fold OLED (UX9702), la prime
ra computadora portatil OLED
plegable de 17.3” del mundo,
y la exclusiva Zenbook 14X
OLED Space Edition (UX
5401ZAS) que conmemora el



https://www.intermaco.com.ar/home/index
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25° aniversario de la primera
computadora portatil ASUS
enviada a espacio exterior.
Los otros modelos anuncia-
dos durante el evento fueron
las nuevas Zenbook 14 OLED
(UX3402/UM3402), disponki
bles en opciones con procesa
dores Intel Core de 122 genera
cién y AMD Ryzen serie 5000,
portétiles delgados y ligeros
de 14 pulgadas con un disefio
moderno y completamente
renovado que incluye materia
les de primera calidad, colores
nuevos y frescos y un nuevo
logotipo de monograma.

Pero no todo fue movilidad.
HP Inc. dio a conocer su mas
reciente linea para juegos
con la revolucionaria desktop
OMEN 45L, la mejorada des
ktop OMEN 25L, la potente y
de pequefa huella ambiental
desktop Victus by HP 15L.
Ademas, la firma presenté en

42

CES el primer monitor para jue
gos OMEN 27u 4K, listo para
usarse con consolas de prox
ma generacion, tales como la
PS5 y la Xbox Series X/S. Y,
ademas, realiz6 actualizacio
nes a las laptops OMEN 16 y
17. “Vivimos en una era donde

cada vez mas gente juega, y
los gamers nunca habian sido
tan diversos ni habian sido tan
expresivos sobre sus necest
dades de personalizacion”, dijo
Josephine Tan, Titular Global
y Gerente General de PC de
Consumo en HP Inc.
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Por su parte,Dell present6 su
nueva XPS 13 Plus, una nue
va integrante en la linea de
laptops XPS. Esta laptop, si
bien por fuera tiene un disefio
similar a sus hermanas meno-
res, en su interior tiene un dise
fio mas unificado, con botones
digitales para activar funcio-
nes y sin trackpad delimitado.
Este modelo, segin mostro la
firma, vendra en versiones con
pantalla OLED, mas adaptada a
la tendencia actual.

TVs de nueva generacion

Sin dudas, unas de las grandes
innovaciones de la feria fue el
nuevo Samsung Odyssey Ark.
Se trata de un enorme monitor
curvo de 55 pulgadas, de ultra
alta resolucién, el cual se ve
montado sobre un pie que le
permite girar para pasar a una
disposicién vertical donde la
parte curva superior te cubre la
cabeza. Segun indica la firma,
este modelo se empezara a

comercializar en la segunda
mitad del 2022. Ademas de
este monitor y sus nuevas

TCs MICRO LED, Neo QLED y
Lifestyle 2022, la firma aprove
ché la feria para dar a conocer
su nuevo smartphone Galaxy
S21 FE, el cual ya se empez6 a
vender en Argentina.

LG, por su lado, también mos
tré un gran lineup de pantallas
En CES 2022, la firma reveld

los nuevos modelos de la

serie G2, con TVs que ofrecen
hasta 83" de pantalla, con un
brillo méas alto para imagenes
ultrarrealistas, acompafadas
por el nuevo CPU inteligente
» %PTLE +1R

dio a conocer el primer OLED
de 97" del mundo, para com
plementar los televisores de
55, 65y 77" que ya estan en
la linea; y sus nuevas TVs
QNED 2022, con tecnologia
Quantum Dot NanoCell. Por
otro lado, mostro las TVs

%HIQ
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QNED Mini LED, con una tec
nologia renovada de contraste.
Todos los modelos a partir de
la serie QNED90 estan certifi
cados para una consistencia
de color del 100%, segun indi
ca la firma

“Vivimos en una
era donde cada
vez mas gen -
te juega, y los
gamers nunca
habian sido tan
diversos ni ha -
bian sido tan
expresivos sobre
sus necesidades
de personaliza -
cion.”

Josephine Tan,
Titular Global y
Gerente General
de PC de Consu-
mo en HP Inc.

Mas soluciones gamers

En CES 2022, Trust presentd
su nueva linea de productos
para gaming. Por el lado de
los teclados para juegos, la
firma dio a conocer su nuevo
GXT 834 Callaz TKL, un com
pacto teclado mecanico con
switchs Outemu Red y formato
Tenkeyless que te permitira
tener mas espacio libre en

el escritorio. Otro producto
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esencial anunciado en la feria,
segun mostré Trust, fue el
mouse GXT 980 REDEX con
conexion inalambrica, bateria
con duracion de hasta 50 ho
ras, velocidad ajustable entre
400 y 10.000 DPIs. La firma
también revel6 los auricula
res GXT 391 Thian y su nuevo
micréfono GXT 255+ Onyx,
ideales para streaming.

Energia

Schneider Electric reveld en

“A medida que la
PC se convierte
en parte aiun mas
esencial de como
trabajamos, juga-
MOS Yy noS conec-
tamos, los usua-
rios demandan
mas rendimiento,
seguridad y co-
nectividad. Con
nuestros socios
de PC, estamos
ofreciendo un
rendimiento de la
mas alta calidad y
soluciones preci-
sas.”

Saeid Moshkela-
ni, vicepresidente
senior y gerente
general de la uni-
dad de negocios de
clientes de AMD.

CES 2022 las ultimas innova
ciones en hogares inteligentes
y sostenibles, como parte de
su compromiso de abordar la
creciente demanda de solu
ciones de energia doméstica
resilientes y sostenibles. Estas
innovaciones recientemente
reveladas incluyen los prime
ros enchufes e interruptores
de la industria hechos con
materiales oceanicos y nuevas
mejoras al galardonado Wiser
Energy Center.

Segun indican desde la firma,
las nuevas caracteristicas
permiten optimizar los recur-
S0s energéticos que no son
de servicios publicos en caso
de un corte. Por ejemplo, la
nueva funcionalidad crea un
panel virtual de carga critica
para cada fuente de energia
de respaldo, maximizando

la energia disponible hasta
que se restablezca la energia
de la red publica. Ademas,

la capacidad de monitoreo y
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control de Energy Center per
mite a los propietarios reducir
el consumo de energia de su
hogar y los costos de calefac
cién / refrigeracién eléctrica
hasta en un 50%.

“Estamos encantados de
regresar a Las Vegas, hogar
de CES durante mas de 40
afos, y esperamos ver muchas
caras nuevas y recurrentes”,
dijo Gary Shapiro, presidente
y director ejecutivo de CTA, en
la inauguracion de este afio. Y
anuncié que la proxima edicion
se realizara del 5 al 8 de enero
de 2023.

“Seguiremos empujando los limites, rea-
lizando cambios y trabajando con socios
cercanos como AMD y Microsoft para
ofrecer productos innovadores y mas
seguros como las ThinkPad Z13y Z16 que
estan disefiados para superar las necesi-
dades de los clientes, actuales y futuras.”

Jerry Paradise, vicepresidente de Global
Commercial Product Portfolio, Lenovo PC
y Smart Devices.
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