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Si bien en los dos primeros afos de la pandemia el
mercado de la videovigilancia enfrenté algunos
obstaculos, las cdmaras IP con mayores
funcionalidades de hardware en conjunto con el
analisis basado en Inteligencia Artificial en los
sistemas de monitoreo de video estan ayudando a
hacer frente al incremento de las amenazas de
seguridad a nivel global.

De acuerdo con un estudio de MarketsandMarkets, se
espera que el auge de las ciudades inteligentes y el
loT brinden futuras oportunidades de crecimiento
para el mercado, ya que las ciudades modernizadas
requieren soluciones innovadoras para superar los
desafios de seguridad a largo plazo.

Asimismo, la conectividad a la nube de los dispositivos
de seguridad potencia cada vez mas las nuevas
funciones y permiten mayor simplicidad de
instalacion y programacion de cada dispositivo.

Lo cierto es que hay un uso cada vez mayor de
cdmaras implementadas en todo el mundo como
resultado de las crecientes preocupaciones de
seguridad en multiples verticales. Esto ha llevado a
una serie de innovaciones basadas en hardware que
brindan un mejor rendimiento con poca luzy
seguimiento de objetos, y seguridad integrada.

Estamos transitando un gran recambio tecnoldgico de
sistemas de seguridad, lo que representa una
oportunidad latente para que el canal pueda sumar
este tipo de implementaciones a su tradicional oferta
tecnoldgica.
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VIDEOVIGILANCIA:
LAS INNOVACIONES
IMPACTAN EN
NUEVAS

APLICACIONES
DE VALOR

Luego del impacto que ha tenido la
pandemia en el uso de soluciones de video
camaras en el control de accesos a
espacios publicos e incluso en las
empresas con el paulatino regreso a la
presencialidad, este mercado contintda su
senda de crecimiento, de la mano
innovaciones en analiticas y nuevas
aplicaciones que sin duda estan generando
nuevas oportunidades.
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La videovigilancia es un método
sumamente util y econdmico para
garantizar la seguridad de
personas, edificios y objetos de
'jh valor. Si bien estos sistemas utilizan

camaras de video para monitorear
personas, instalaciones o lugares a
distancia, en el medio de la
pandemia, su USO para rastrear,
identificar y contener el virus fue
foco de demanda. Sin embargo, las
innovaciones en |A e imagenes
térmicas desarrolladas en ese
contexto inédito continuan hoy
utilizandose como parte de las
mejores practicas de gestion de la
seguridad.




Segun el informe Access
Control Market con COVID-
19 Impact - Global Forecast
to 2025 de
Marketsandmarkets, el
mercado de control de
acceso por deteccion facial
crecerd a US $ 377 millones
en 2025, a una tasa
compuesta anual del 11,4%
2018-2025.
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“El mercado de seguridad
electrénica en su conjunto
sigue en pleno crecimiento
con indices interanuales
muy superiores al
promedio del pais; y esta
tendencia creemos que se
mantendra durante el
resto del ano.”

Jorge Ghiglione, Director
Comercial de Security One.


https://www.linkedin.com/in/jorge-ghiglione-04997832/
https://www.securityone.com.ar/

“Aun Smart Home no esta
generando la demanda que
sabemos que va a generar.
Para esto necesitamos
explicarle al cliente y el a su
vez al consumidor final los
beneficios de este
segmento, que no solo
simplifica nuestra vida, sino
que también nos da
seguridad en nuestros
hogares.”

Erika Merlo, Gerente de
Territorio para el Cono Sur de
Nexxt Solutions.
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https://www.linkedin.com/in/erika-musse-merlo-921b2645/?originalSubdomain=ar
https://www.nexxtsolutions.com/es/
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El mencionado informe de IFSEC Global reveld que el 44%
de los profesionales de seguridad ahora utiliza tecnologia
basada en la nube en sus sistemas de vigilancia. En
efecto, segun Marketsandmarkets, se espera que el
mercado VSaaS crezca de 2,200 millones de ddlares en
2020 a 4,700 millones de ddlares para 2025, a una CAGR
del 16% en ese periodo. “Estos datos sugieren que este
tipo de solucion de monitoreo de video basado en la nube
esta lista para acelerar en los proximos anos”, concluye.

“Estamos convencidos
que el mercado local
tiene grandes
oportunidades a nivel
profesional, tanto en el
campo de video
seguridad como de
control de acceso.”
Rodrigo Pena, Director de
Ventas Cono Sur, Avigilon
de Motorola Solutions.



https://www.linkedin.com/in/rodrigo-pe%C3%B1a-2a603437
https://www.motorolasolutions.com/

Por supuesto,
MarketsandMarkets espera
gue el mercado de
videovigilancia para
hardware tenga la mayor
participacion durante el
periodo de prondstico, ya
gue representa mas del 60%
del costo total de un sistema
de videovigilancia. “También
hay un uso cada vez mayor
de camaras implementadas
en todo el mundo como
resultado de las crecientes
preocupaciones de
seguridad en multiples
verticales”, senald la
consultora.

“En el mercado
corporativo la seguridad
tomoé mayor relevancia
dado que quienes dirigen
las empresas requieren
contar con mas cantidad
de datos y trazabilidad de
los mismos para la toma
de mejores decisiones.”
Matias lannicelli, Director
Estratégico de Grupo Fixon.
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https://www.linkedin.com/in/matias-iannicelli-3b853b27/?originalSubdomain=ar
https://grupofixon.com/
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“Es una demanda
creciente el poder ubicar
soluciones biométricas sin
contacto directo para
cumplir con los protocolos
que fueron aprendidos en
la pandemia, asi como las
soluciones de aforo para
aquellos lugares que son
mas concurridos en
nuestras areas de trabajo.”
Adrian Colmenares,
Product Manager de Dahua
en Distecna.

En concreto, se prevé que el mercado de videovigilancia,
incluyendo camaras, dispositivos de almacenamiento,
monitores, software, servicio VSaaS y sistemas IP
analdgicos crezca de US$ 42.900 millones en 2021 a US$
69.100 millones en 2026; a una CAGR del 10,0% entre 2021
y 2026, de acuerdo con MarketsandMarkets.


https://bit.ly/39XDUsQ
https://www.distecna.com/argentina/index.html

“En el sector corporativo cada
vez se toma mas conciencia
de la importancia de contar
con un sistema de video
vigilancia adecuado a las
necesidades actuales, es decir
que contar con un sistema
eficiente de video vigilancia
permite a las corporaciones
proteger su capital tanto
humano como material y
generar ahorros en distintas
areas de la empresa”, aseguro
Jorge Ghiglione, Director
Comercial de Security One,
en ese sentido.

“Las analiticas

mas requeridas

en la actualidad
tienen que ver con
la identificacion de
personas (reconocimiento
facial), detecciony
seguimiento de
movimientos (poder
diferenciar entre personas,
animales, moviles, etc.),
administracion de espacios
(soluciones de
estacionamientos) y control
de acceso”, puntualizo el
entrevistado.
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“Los controles de acceso de
distintas caracteristicas son
los principales al momento de
hablar de valor agregado.
También el hecho de detectar
la intrusion de un perimetro
delimitado o, si alguien
ingresa en un Data Center,
obtener la analitica de eso es

una excelente solucion a tener

en cuenta.”

Lisandro Carrara, PM
Infraestructura & Seguridad en
Solution Box.

Coincide Adrian
Colmenares, Product
Manager de Dahua en
Distecna: “Gracias a la
necesidad del mercado de
permanecer siempre con
tecnologia de punta el
mercado corporativo ha
estado demandando
tecnologias no tradicionales
gue antes se veian en
proyectos de gran
envergadura y que ahora de
a poco se hacen mas
comunes. Sistemas con
reconocimiento facial,
proteccion perimetral y
deteccion de patentes es o
mas vendido en estos
tiempos”, aseguro.



https://www.linkedin.com/in/lisandro-carrara-9876b7122/?originalSubdomain=ar
https://www.solutionbox.com.ar/

“Ya se habian incorporado a
la vida cotidiana las
tecnologias con Full Color
24/7 vistas a color, las basicas
inteligencias de las camaras
cruce de lineay zona de
intrusion, y ahora se destacan
todas las lineas modernas,
sobre todo TIOC”, amplid el
PM de Distecna.

Gabriel D. Kvitca, Supply
Chain Manager en Kanji
sefnalod que, en general, un
alto porcentaje de los
usuarios utiliza tarjetas micro
SD para guardar las
grabaciones en formato
continuo, para poder acceder
a cualquier evento en forma
rapida. “En este caso
hacemos hincapié en las
MicroSd de Western Digital
Purple que estan preparadas
para soportar la grabacion
continua 7 x 24"

Por su parte, Rodrigo Pefa,
Director de Ventas Cono
Sur, Avigilon de Motorola

Solutions, las caracteristicas
mas requeridas, al dia de hoy
son gue los equipos en
forma nativa puedan
ejecutar la mayor cantidad
de analiticas de video
posible sin necesidad de
comprar equipos
adicionales; la capacidad de
llevar la visualizacion y
grabaciones a la nube; un
menor consumo de energia
por parte de los equipos de
computo, alta densidad en
almacenamiento; alta
disponibilidad en caso de
fallasy, “lo mas importante,
servicio post-venta local y en
idioma local.”

17



“Estamos trabajando en el
desarrollo de modelos
Outdoor con energia solar,
simplificando el uso de las
mismas en lugares que
quizas tenga mayor
complejidad su instalacion
eléctrica.”

Gabriel D. Kvitca, Supply
Chain Manager en Kanji.


https://www.linkedin.com/in/gabriel-d-kvitca-33091b11
https://www.kanjitech.com/

“Esta nueva tecnologia nos
conduce inexorablemente a
la grabacion masivay
continua de todo cuanto
acontece para su posterior
analisis en caso de
necesidad, ya que estas
nuevas herramientas
permiten acceder en pocos
minutos o segundos a
cualquier incidente por muy
voluminoso que sea nuestro
video grabado”, senalo.

Para Lisandro Carrara, PM
Infraestructura & Seguridad en
Solution Box, distribuidor de
Hikvision. Los equipos con
visualizacion en color y vision
nocturna son los Mas
demandados. “Esta apareciendo

un sector muy interesado en los
gue ofrecen inteligencia artificial
entre sus caracteristicas, asi
como también la necesidad de
obtener soluciones integrales
mas alla de la venta unitaria de
productos”, ahadio.




Gabriel Kvitca aportdé que
con las camaras de la marca
estan trabajando en el
desarrollo de modelos
outdoor que operen con
energia solar, simplificando
el uso de las mismas en
lugares que quizas tenga
mayor complejidad la
instalacion eléctrica.

En ese mismo sentido se
expresa Erika Merlo,
Gerente de Territorio para
el Cono Sur de Nexxt
Solutions: “En el caso de
exteriores, Nnos pasa que hay
muchas casas que no tienen
toma de electricidad cerca
de donde quieren instalar la
camara, entonces
fabricamos un producto a
bateria (lleva 6 pilas AA) que
con cada deteccion de
movimiento manda una
captura del momento”,
destaco.

“La vigilancia urbana se
encuentra en transicion
hacia tecnologias con IA
para convertirse en
ciudades inteligentes.”
Maximiliano SanMarco,
Solution Manager de OCRL.



http://linkedin.com/in/maximiliano-sanmarco
http://www.ocrl.com.ar/

Para Maximiliano SanMarco,
Solution Manager de OCRL,
las nuevas tendencias
tecnoldgicas como UHD,
imagenes con poca luz, IA,
tecnologia en la nubey
percepcion multidimensional
han dado lugar a nuevas
oportunidadesy
posibilidades para el
mercado de la seguridad.

“Hoy las camaras mas
requeridas son con imagen
en color y con mucha mas
definicion, lo que permite
identificar situaciones que
hasta hace poco tiempo era
imposible. Por otro lado,
muchos de los productos
actuales (camaras, DVR, NVR)
ya vienen con inteligencia
artificial que permiten
analiticas propias que antes
debian realizarse con un
software adicional”, anadio el
vocero de Security One.

Oportunidades en la
videovigilancia urbana

De acuerdo con el estudio
Ciudades inteligentes 2021
realizado por el Instituto
para el Desarrollo de la
Gestioén (IMD), en conjunto
con otras organizaciones,
Buenos Aires (ademas de
Medellin y Ciudad de México)
se encuentran entre las
metropolis mejor rankeadas.
Y uno de los factores
analizados tiene que ver
justamente con la seguridad
ciudadana, a través de
circuitos cerrados de
television o videovigilancia.

21


https://www.imd.org/smart-city-observatory/home/
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En tal sentido, Jorge
Chiglione, de Security One,
senald que la seguridad
publica en todos los 6érdenes
(municipal, provincial,
nacional) “sigue siendo unos
de los reclamos mas fuertes
de nuestra sociedad y por
ende un desafio muy
importante para cada una de
estas administraciones que
cada vez mas toma a esta
cuestion como prioridad en
SuUs presupuestos”.

Por su parte, el vocero de
OCRL anadié que “la
vigilancia urbana se
encuentra en transicion hacia
tecnologias con |IA para
convertirse en ciudades
inteligentes, camaras de
lectura de patentes para
monitorear el traficoy la
deteccion temprana de
incidentes para dar rapidas
respuestas gracias a la
inteligencia aplicada al video.
“En ese sentido la IA, las
camaras full-color, el
reconocimiento facial y de
patentes son de las
tecnologias mas requeridas’,
comento.



“En el ambito urbano los
requerimientos de soluciones
para monitoreo son enormes.
Camaras PTZ que permiten la
rotacion en 3 direcciones para
seguimiento de situaciones es
una necesidad muy grande”,
apunto Lisandro Carrara, de
Solution Box. “También los
equipos detectores de
patentes con radares son
proyectos muy ambiciosos
gue nuestros clientes estan
demandando mucho.”

Matias lannicelli, de Grupo
Fixon, sostuvo que son
multiples las aplicaciones que
la poblacion requiere para una
correcta seguridad ciudadana
y los gobiernos hoy han
decidido dar prioridad a estos
requerimientos.

“Nos solicitan diariamente
soluciones como Bodycam
para las fuerzas policiales, el
mapeo de la ciudad a través

de analiticas, columnas de
seguridad en plazas o
bosques publicos, determinar
gué areas son mas
conflictivas para acercar
soluciones como prevencion
al ingreso de la ciudad”,
puntualizd lannicelli.

Y destacd que “actualmente,
las autoridades han adaptado
un posicionamiento de
escucha, recepcion y ayuda
hacia nosotros los
distribuidores representantes
de grandes marcas a nivel
nacional. Aunque esto se ha
profundizado de manera
impensable, el foco de las
soluciones es el control de
iNngresos y egresos a las
ciudades, monitorear
espacios publicos para
control social, colaborar con
procesos de investigacion y
estadisticas, mejoras en la
urbanizacion, y se continua
avanzando en aplicaciones”.
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En base a la experiencia de
Distecna, las caracteristicas
mMas requeridas son las
camaras con deteccién de
patentes ANPR, proteccion
perimetral TIOC, camaras
térmicas —estas dos ultimas
en barrios cerrados—, domos
PTZ con laser y zoom de 45X.

“Algo bastante interesante
gue se esta aplicando en

el campo son las soluciones
de domos PTZ con tecnologia
4G para poder conectar
donde es dificil o costoso
tener conexion a Internet.
También comenzaron a haber
varias consultas sobre los
radares que son lo mas nuevo
en proteccion perimetral’,
sefald Adrian Colmenares.

Desde Grupo Fixon
aseguraron que,
actualmente, el crecimiento
en la comercializacion de
equipos de video vigilancia
se encuentra en auge, ya
que la seguridad es
prioridad para los
ciudadanos de todo el
mundo, tanto en el mundo
corporativo, social y de
videovigilancia urbana. “El
mundo corporativo solicita a
los proveedores soluciones
en seguridad con los
mayores estandares de
calidad y prestaciones
porgue quieren para sus
colaboradores una mejor
calidad y eficiencia en los
recursos”, dijo Matias
lannicellia modo de
conclusion.



EVOLUCION TECNOLOGICA EN EL CONTROL DE ACCESO

Maximiliano SanMarco, de

OCRL, sostuvo que la pandemia

de COVID-19 alterd

radicalmente el mercado de

control de acceso y, en muchos

sentidos, acelerd su evolucion.

“Los métodos biomeétricos,

como los lectores de

reconocimiento facial, estan

preparados para una mayor

adopcion”, dijo. De hecho,

segun OMDIA, se espera que T
los lectores de reconocimiento .
facial crezcan un 27% CAGR =
para 2025.

“Los rapidos avances en tecnologia han provocado
gue la industria de control de acceso y seguridad
haya cambiado significativamente en los ultimos 4
anos. Aungque es un mercado ya solido, aun esta lleno
de constantes cambios en cuanto a la arquitectura
del hardware, expectativa de los clientes y de los
roles de |los integradores de seguridad”, opino el
ejecutivo de Grupo Fixon.



https://djeholdingsdrive-my.sharepoint.com/:w:/g/personal/malena_terrizzano_edelman_com/EYj6HArRUflBumIcMnGgkJkBXJNBOv1o0Kujh4TkTHde2w?e=UlsdvL

“La disminucion significativa en los proyectos de
construccion debido a la crisis del COVID-19 no
parece estar afectando las perspectivas generales de
la industria del control de acceso en el futuro, todo lo
contrario. La necesidad de tener un control de paso y
aforo exhaustivo de los locales, la necesidad de no
tocar superficies para no ser contaminado y el
control en remoto son dinamicas que han hecho
gue en este 2022 se afecten las tendencias de
control de los accesos”, analizd lannicelli.

Para Lisandro Carrara, de Solution Box, los controles

de acceso de distintas caracteristicas son los sefalo.
principales al momento de hablar de
valor agregado. “También el hecho
de detectar la intrusion de un
perimetro delimitado, o si un alguien
ingresa en un Data Center, el poder
determinar de quién se trata, en qué
momento ocurrid y obtener la
analitica de eso es una excelente
solucion a tener en cuenta’,




“Los controles de
asistencia
convencionales por
tarjeta, las lectoras con
codigo y tarjeta son las
mMas usadas, sin
embargo, los clientes
finales mas importantes
de nuestros canales
tienen conocimiento de
nuevas tecnologias
como la FACT de Dahua

con reconocimiento
facial y sin necesidad de
contacto, apertura
remotas de puertasy
permisos para usuarios,
modulos de visita que
antes no estaban

presentes en estos
productos”, agrego
Adrian Colmenares, de
Distecna.

“En general, los sistemas
de control de acceso en
Latinoameérica obedecen
un fundamento de dar
orden para ingresar a un
recinto, pero asi no ocurre
para salir o ser usada
como una herramienta de
seguridad”, dijo Rodrigo
Pena, de Motorola
Solutions. “Por ejemplo,
en caso de incendio, saber
quién entro, cuantas
personas hay y donde
estan nos puede dar un
panorama preciso de la
situacion. Vemos una
oportunidad de aportar y
expandir nuestros
negocios hacia los
sistemas de control de
acceso profesional en la
region”, destaco.
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Sin dudas, el cambio de |la industria hacia las camaras IP
ha llevado a una serie de innovaciones basadas en
hardware que brindan un mejor rendimiento con poca
luz y seguimiento de objetos, y seguridad integrada.

Estos avances tecnoldgicos han dado como resultado
camaras de vigilancia altamente especializadas y estos
factores estan impulsando el mercado de videovigilancia.
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6 securityone

Security One sigue ampliando
su oferta de soluciones

Actualmente, la empresa
cuenta con una cartera de
productos y soluciones de
mas de 27 marcas
homologadas y reconocidas
mundialmente. En lo que
respecta a seguridad, video
vigilancia y control de
acceso, Jorge Ghiglione
informo que una de las
marcas que se destaca es
Hikvision: “Somos
distribuidor oficial en
Argentina y vendemos todo
el portfolio de soluciones”,
senalo.

También destaco la
distribucion de Seagate, de
la que ofrecen discos
Skyhawk y Purple de
Western Digital, especificos
para video vigilancia. A lo
qgue suman las marcas
Notifier y Hochiki en cuanto
a deteccion de incendio; e
Hipcam para control de
acceso seguro a edificios.
“Como novedad
incorporamos Hytera, con
la cual vamos a
revolucionar las
comunicaciones
profesionales con sus
radios, con la Serie H, PoCy
Bodycams”, asegurd
GChiglione.


https://www.securityone.com.ar/alianza-comercial-con-hytera/
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Ademas, Security One tiene una alianza comercial con
Hipcam, que ofrece productos para el control de acceso
seguro a edificios. “Es la solucion perfecta para todos los
usuarios que desean ingresar de forma inteligente, agil y
segura a sus hogares, controlando todo desde su
smartphone”, dijo el entrevistado.

! ! “Manejamos 27 marcas del rubro IT
y Seguridad Electrénica, y seguimos
generando alianzas estratégicas
comerciales. Contamos con una
fuerza de ventas capacitada y
Product Managers que, junto al
departamento de Marketing,

realizan diferentes acciones de
fidelizacion de canales.” '

Finalmente, Ghiglione contd que actualmente estan
capacitando internamente a la fuerza de ventas y que todos
los meses cuentan con una agenda completa de
capacitaciones presenciales, webinars y certificaciones
gratuitas y para todo el publico, sobre diferentes soluciones.
“También visitamos al cliente y escuchamos sus
necesidades para llegar a un acuerdo comercial, los
acompanamos en sus proyectos durante todo el proceso y
los asistimos en sus eventos y exposiciones.”


https://www.securityone.com.ar/hipcam-y-security-one/

“3} secur"tyoneﬁ WWWw.Security.com.ar

www.hytera.la

Conocé las soluciones de
comunicacion de Hytera

Hytera lider en comunicacion para diferentes

mercados desde pequernos comercios hasta
el sector industrial.

SERIEH

Serie H de Hytera, se adelanta
omunicacion

acCi
ular PTT sobre celular
G LTE, y también 3G

y Wi-Fi.

N

Lte

S
Hytera=

La mejor soluciéon de comunicacionpara su
& negocio ahora la podésencontrar en Security One

> CONOCE MAS ESCANEA OR

na, Product Manager de Hytera
Buenos Aire, Argentina. A 20 meti

5 2 ; ) ecurityone.com.ar
Codigo Postal: BI6722AFC.

659-7553


https://www.securityone.com.ar/
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NEXXT

§ DLUT I ONTES

Nexxt Solutions presenta sus
innovaciones para Smart Home

Desde Nexxt Solutions
destacan que la tendencia
apunta cada vez mas al Smart
Home. En ese sentido,
destaco que los productos de
la marca permiten hacer
escenas. “Por ejemplo,
podemos sincronizar en la
aplicacion Nexxt Home que
cuando la camara detecta
gue el usuario ingreso a su
casa se prendan las luces del
pasillo o se encienda algun
electrodomeéstico a través de
nuestro Smart IR”, ejemplifico.

A la hora de hablar de
funcionalidades que estan
requiriendo actualmente los
usuarios hogarefos, dijo que
hay muchas casas que no
tienen toma de electricidad
cerca cuando quieren
instalar una camara en el
exterior. “Atendiendo esa
necesidad, Nexxt ofrece un
producto a bateria (lleva 6
pilas AA) que con cada
deteccion de movimiento
manda una captura del
momento”, destaco.

“Estamos fabricando nuevas
camaras y porteros inteligentes

para poder dar una solucion
completa al consumidor final.”



Merlo informo que Nexxt
constantemente esta
realizando capacitaciones en
el canal para asegurarse que
SuUS usuarios estén al tanto

de las nuevas tecnologias.
“Es importante destacar que
aun Smart Home no esta

generando la demanda que
sabemos que va a generar.
Para esto necesitamos
explicarle al cliente,y él a su

vez al consumidor final, los -
beneficios de este segmento, -

que no solo simplifica ERIKA MERLO, GERENTE DE

nuestra vida, sino que TERRITORIO PARA EL'CONO'SUR
también nos da seguridad DE NEXXT SOLUTION'S

en nuestros hogares.” i

Camara inteligente Wi-Fi para
exterior sin cables

Es ideal para montaje en puntos
remotos que no disponen de una
conexion eléctrica a la red. Ofrece
resolucion HD de 1080p, deteccion
de movimiento y almacenamiento a
través de microSD de hasta 128GB.
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Nuevas soluciones y estrategia de LG para centros

de control

La_ofertade LG en
videovigilancia consiste en
pantallas LED con resolucion
sin bisel para maximizar la
eficiencia de operacion. En
ese sentido, Sebastian Gelli
comento que la estrategia de
la compania para este
mercado se enfoca en el
reemplazo con estos
productos de las
implementaciones existentes
en tecnologia DLP y LCD.

“Para nuestro canal, vemos
oportunidades especialmente
en verticales como Retail,
Corporate & Education,
Control Room y Broadcast’,
senalo.

“El LED tiene un tiempo de
vida de 100,000 horas de uso y
permite su utilizacion 24/7 y

SEBASTIAN GELLI, ID
SALES MANAGER EN LG.

es de facil instalacion, no
hay divisiones entre
gabinetes o paneles, sin
importar el tamano de
pantalla. Ademas, ofrece
mayor uniformidad de color,
y contraste y brillo en toda la
pantalla gracias al
funcionamiento de pixeles
por separado”, destaco el
entrevistado.

La uUltima novedad de LG es
la nueva linea de producto
LSAC de 54", un gabinete
LED para pantallas de
videowall.



https://www.lg.com/ar/business/inquiry-to-buy
https://www.lg.com/us/business/commercial-display/resources-hub/pdfs/WP_Understanding_ControlRooms_012042_LR.pdf
https://www.lg.com/global/business/led-signage/lg-lsac025
https://www.linkedin.com/in/sebastian-daniel-gelli/
https://www.lg.com/ar/business/inquiry-to-buy

Avocent®
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KVM sobre IP

Chloride®
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Pdus Basicos | Pdus Monitoreables
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Aires Acondicionados de precisién
Racks

Netsure®

Software de monitoreo
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Grupo Fixon presenta su oferta completa en

soluciones Siera

En lo que respecta a la
categoria de video
vigilancia, Siera es la marca
gue acompana hace varios
anos a Grupo Fixon. “Es una
de las empresas con mayor
crecimiento en los ultimos
anos en el rubro. Es nuestra
socia estratégica en el
mercado local,
acompanhando con
productos de excelente
calidad a un precio muy
competitivo”, destaco Matias
lannicelli.

Asimismo, el entrevistado
comento que parte del
desarrollo planteado para
este ano tiene que ver con
profundizar las lineas que
actualmente comercializan.
“El objetivo es ofrecer a
nuestros resellers un
inventario nutrido y amplio
en posibilidades”, comentd.

Finalmente, destaco que
Grupo Fixon se esta sumando
a eventos en todo el interior
del pais para acercarse a los
resellers en cada provincia,
poniendo foco en la
comunicacion por diferentes
canales, capacitando sus
fuerzas de ventas para brindar
un asesoramiento
especializado y extendiendo
las mismas a clientes para que
conozcan las principales
caracteristicas de los
productos y puedan estar en
contacto directo con la marca.




GRUPOFIXON

TE GARANTIZA SEGURIDAD

TRABAJA CON NOSOTROS PARA

‘-..E’-a ‘ PROPORCIONARTE Y BRINDARTE

LA MAYOR SEGURIDAD EN TU
HOGAR O NEGOCIO.

REALIZA TU PEDIDO DESDE NUESTRA WEB:

WWW.GRUPOFIXON.COM


https://www.grupofixon.com/

NOTA DE TAPA

PARA ACOMPANAR LA DINAMICA DEL MERCADO

APC by Schneider Electric
quiere desarrollar nuevas
especlializaciones en sus partners

Desde la compafiia sostienen que las oportunidades de negocio van
modificdndose a medida que el mercado se transforma. “El panorama de
los canales de IT esta en constante evolucion; por ello, nuestro programa
de socios actualizado se adapta a un ecosistema dinamico al permitirles
que crezcan y diferencien su negocio a largo plazo”, dijo Noelia Miranda,
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IT Channel Manager South America.

Los desafios actuales de la
compahia estan enfocados
en aumentar los beneficios
del programa para canales.
En ese sentido, Noelia
Miranda destaco que estan
trabajando en nuevas
especializaciones que traeran
“muchisimas novedades”
para todos ellos.

mySchneider IT Partner
Program serd lanzado en
etapas: la primera parte es el
lanzamiento de la
especializacion de IT Solution

Provider;y en una segunda
instancia presentaran
Software & Service Provider
y Data Center Solutions
Provider. Para ello, contaran
con un plan de transicion
donde seran informados
sobre el nuevo programa,
cOMo pasar a esta nueva
estructura y obtener su
certificacion. La nueva
estructura bajo estos tres
pilares redne los niveles de
programas para todas las
especializaciones: Select,
Premiery Elite.



“Los segmentos
donde estamos
viendo mas
inversion de
nuestros clientes,
mas alla de los
Data Centers, son el
industrial (mineria,
food & beverage) y
el retail, que ha ido
en aumento los
ultimos anos.”

NOELIA MIRANDA, IT CHANNEL
MANAGER SOUTH AMERICA DE APC
BY SCHNEIDER ELECTRIC.


https://aws.amazon.com/es/
https://www.se.com/ar/es/
https://www.linkedin.com/in/noelia-miranda/?originalSubdomain=ar

Otro foco de inversion de APC
by Schneider Electric para con
sus canales también incluye
nuevos beneficios, como el
IRewards y los entrenamientos

en la planta de St Louis, EE.UU.

“Los socios podran aumentar
sus ingresos con descuentos
unicos en el registro de
oportunidades. Para ello
tienen el Programa de
Registro de Oportunidades
(ORP), que trae incentivos
financieros para que
identifiguen, desarrollen y
cierren proactivamente las

Apoyo

oportunidades comerciales”,
informo Miranda.

“Asimismo, para generar
demanda e inversion
adicional para su negocio
contaran con recursos de
marketing y ventas. Tendran
acceso a los productos Green
Premium de Schneider
Electric; y la posibilidad que
sus datos se incorporen en el
sitio web de la compania para
gue los clientes puedan
encontrarlos facilmente”,
agrego la ejecutiva.

A disposicion de los Partners estaran las nuevas Certificaciones; los
fondos para acciones de marketing (Marketing Concierge) y iSel, la
biblioteca de habilitacion de ventas, este ultimo un portal de ventas
con informacion técnica y de marketing de productos.

De la misma forma “contaran con la mejor experiencia en
capacitacion, cobertura de cuentas dedicada y soporte de preventa y
postventa. Acceso a cursos, eventos y seminarios web para actualizar a
sus empleados y mantenerse al dia con las noticias de la industria,
productos y lanzamientos de soluciones”, detallé Noelia Miranda.

Ademas, los socios podran obtener actualizaciones en tiempo real
sobre el estado del programa mediante una nuevo dashboard basado
en datos, con acceso al portal de Partners, para una experiencia en
linea personalizada que proporciona acceso 24/7 a todo el contenido,
herramientas, beneficios y capacitacion.



Watch on (@ YouTube

Oportunidades de negocio

Para la entrevistada, las
oportunidades de negocio
van modificandose a medida
gue el mercado se
transforma: “Lo que antes era
una oportunidad para
Nnuestros socios Unicamente
de infraestructura de
hardware hoy tenemos
muchos requerimientos para
la integracion de soluciones
junto a un software de
monitoreo y los servicios”,
sostuvo.

s de marketing v ventas para poienciar tu
aleance en la industria;

“A medida que el mercado
cambia a sistemas abiertos,
globalizados, interoperables,
digitales y simplificados,
crea un efecto domind en
todo el ecosistema de
partners, clientes y usuarios
finales. En ese sentido, esta
nueva estructura permitira a
los socios diversificar su
cartera de negocios, atraer
nuevos clientes y captar
nuevas oportunidades de
negocios mediante una
diferenciacion competitiva y
reconocimiento de

mercado”, concluyd Miranda.
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https://www.youtube.com/watch?v=kvzS1kssoz4&feature=emb_imp_woyt
https://www.youtube.com/watch?v=kvzS1kssoz4
https://www.youtube.com/channel/UCELcMkxZCRMq7h_1fb70ong?feature=emb_ch_name_ex
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Fortinet anuncia actualizaciones en su
programa de canales

En esta entrevista, Jon Bove, Vicepresidente de Ventas en Canales de la
compafiia, informa acerca de estas novedades disefiadas “para crear aun
mas oportunidades de crecimiento para nuestros socios globales de todo
tipo’, ademas de nuevas especializaciones.

-¢Qué novedades
destacadas incorporaron
recientemente al Fortinet
Engage Partner?

—Fortinet esta anunciando
importantes actualizaciones
para evolucionar el
programa. Las nuevas ofertas
incluyen: nueva acreditacion
de socio de servicios
preferidos, nuevas vias de
crecimiento para los socios,
nuevos Kits de productividad
para ampliar las ofertas de
servicios en la nube y nuevo
programa Enterprise
Agreement para MSP.

-¢Qué especializaciones
estd impulsando la marca
en este afo en particular?

—Fortinet ha introducido
recientemente nuevas
especializaciones enfocadas en
areas de alto crecimiento,
como Zero Trust Access,
Tecnologia Operativa y
Operaciones de Seguridad
(SOC, SOAR). Estas los ayudan a
distinguir aun mas su
experiencia entre los clientes
actuales y potenciales como
socios de confianza que tienen
el conocimiento, los servicios y
las tecnologias para satisfacer
las necesidades de negocios de
los clientes. Al momento del
lanzamiento del programa en
2020, contalba con las
especializaciones de Secure
SD-WAN, Data Center,
Adaptive Cloud Security, y LAN
Edge y SD-Branch.



_ “Habilitamos a los socios para cumplir y superar
' los resultados de seguridad de sus clientes, y les
ofrecemos la flexibilidad para crecer en los
servicios a medida que su negocio se expande.”


https://www.linkedin.com/in/jon-bove-737284/
https://www.fortinet.com/lat

‘ NB Partner Engage ES ~»

Share

Watch on 23 YouTube

-¢Qué nos pueden contar respecto del foco de la marca
puesto en el entrenamiento?

—La transferencia de conocimiento al canal mediante
entrenamientos constantes sigue siendo una de las
prioridades de Fortinet. Con fuerzas de trabajo hibridas,

infraestructuras de red altamente distribuidas y nuevas
innovaciones digitales, las organizaciones se encuentran con
que la seguridad de todos sus entornos es cada vez mas
compleja si no cuentan con la tecnologia adecuada y con
asesores de confianza en quienes apoyarse.



https://www.youtube.com/watch?v=EOe-7ODVAgw&feature=emb_imp_woyt
https://www.youtube.com/watch?v=EOe-7ODVAgw
https://www.youtube.com/channel/UCELcMkxZCRMq7h_1fb70ong?feature=emb_ch_name_ex
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COMMVAULT &)

POR BRUNO LOBO, GERENTE GENERAL LATAM DE COMMVAULT.

¢Preparado para el Ransomware?

El ransomware, desafortunadamente, sigue siendo una amenaza real y
persistente para empresas e individuos. Si eres victima de uno de ellos,
tienes tres opciones: recuperar tus datos de una copia de seguridad, pagar
el rescate o perder tus datos para siempre. En mi libro comparto las

recomendaciones de Commvault.

Cuando un ataque de
ransomware exitoso lo
golpea, necesita:

» Detectar: identificar todas
las cepas de ransomware.

» Analizar: comprender el
impacto de un ataque.

« Recuperar: restaurar |lo
antes posible.

Con mas detalles, enumero
aqui los pasos a seguir,
primero, después de un
ataque de este tipo, y luego,
proporcionandole elementos
para aumentar su nivel de
preparacion para el
ransomware.

1) Ha determinado que
ciertamente ha sufrido (o su
red) un ataque de
ransomware. Bloquee
temporalmente el uso
compartido de la red desde
varias unidades y verifique
los servidores de archivos
para ver hasta qué punto se
ha extendido el dano.
Busque archivos con
extensiones recién cifradas
como .cry, .zepto o .locky (o
cualguier nombre de
extension de archivo inusual)
para averiguar cuantos
archivos, servidores y
unidades se han visto
afectados.


https://www.esportsearnings.com/countries

2) AverigUe quién es el
"paciente cero" (el primero en
informar la infeccion) para
posiblemente determinar el
origen del ataque. Revise las
propiedades de uno de los
archivos infectados para ver
quién aparece como
propietario.

3) Elimine a todos los usuarios
afectados de la red mientras
implementa el control de
danos. Por lo general, este es
el momento en que
determina la causa de la
infeccion y, posteriormente,
envia alertas a usuarios no
infectados para mantenerse
atento a cualquier tipo de
cifrado de archivos g
ransomware i
gue haya
descubierto.

Bruno Lobo es Graduado en
Ciencias de la Computacién
por la Universidad Catolica
de Petrépolis — RJ (UCP),
tiene un MBA en Negocios
Internacionales por la FIA-
USP y es responsable de
expandir los negocios de
Commvault en toda la regién,
fomentando también el
ecosistema de socios.



4) Si puede llegar al paciente
ceroy mitigar el ataque antes
de que se propague, hagalo. Si

tienes usuarios que reaccionan

"Commvault recomienda rapidamente e informan,
un enfoque de varios puedes acceder al terminal del
niveles, alineado con el usuario final y realizar acciones

marco de seguridad gue neutralicen el ataque.

cibernética del NIST, que
pantea seguir 5 pasos:
Identificar amenazas,
Proteger datos, Supervisar
toda la actividad,
Responder a amenazas e
incidentes, Recuperar
datos en caso de ataques."

5) Descargue e implemente
una de las herramientas de
descifrado gratuitas si hay una
disponible para su variedad de
ransomware. Si no las hay, su
unica otra opcion es restaurar
sus archivos de copia de
seguridad.

Coémo prevenir estos tipos de ataques

En milibro “¢Preparado para el
Ransomware?"” comparto
informacion importante con
nuestros clientes, canales y
publico en general para que
puedan prepararse para
enfrentar nuevas amenazas
cibernéticas.

¢Preparado para el

DESCARGAR AQUI


https://itwarelatam.com/bedataready/guia-ejecutiva/
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CRECIMIENTO

Dell Technologies destaca
alto crecimiento en negocio

de canales

“Durante los ultimos cuatro
trimestres, los socios a nivel
mundial entregaron $60 mil
millones de dodlares en
pedidos. Es lo maximo que
hemos visto en la historia de la

empresa y Latinoamérica fue la

mejor regién.”, precisé Alvaro
Camarena, SVP Ventas de
Canales para Dell Technologies
LATAM quien participo de una
mesa redonda junto a los
ejecutivos de la firma Rafael
Schuh, Channel Strategy &
Program LatAm Directory
Felipe Montenegro, Channel
Storage LatAm Lead.

“Los clientes entienden que
deben transformarse, pero no
todos saben como hacerloy
estamos en un ecosistema
catalizador del crecimiento y
la recuperacion econémica”.
En consecuencia, la
competitividad sigue siendo
un valor a considerar “para
qgue una empresa sea
competitiva debe, el presente
y futuro, tener tres
caracteristicas: que sea digital,
gue estén impulsadas por
datos y que opere en un
ambiente multicloud”, dijo
Camarena.


http://www.commvault.com/

ALVARO CAMARENA,
SVP VENTAS DE
CANALES PARA DELL
TECHNOLOGIES
LATAM.

“Los clientes entienden que
deben transformarse, pero
no todos saben como
hacerlo y estamos en un
ecosistema catalizador del
crecimientoy la
recuperacion econémica.”
Alvaro Camarena


https://www.linkedin.com/in/alvaro-camarena-dell/?locale=es_ES
https://www.dell.com/

Felipe Montenegro, por su parte, se refirid a los entornos
multinube, donde “las organizaciones tienen datos y
aplicaciones distribuidas en multiples centros de datos,
instalaciones, nubes publicas y cada vez mas en el
perimetro”. La consecuencia, entonces, segun explica el
ejecutivo, “ingresamos en un mundo con multiples
negocios, donde necesitaremos de una data impredecible,
lo cual implica usar una estrategia y los productos idoneos”.

Por su parte, Rafael Schuh describid los

alcances del denominado “Latam Partner
Program” para socios, que abarca “un
ecosistema de mas de 500 socios

metalicos o partners, con una red de
distribucion mayor a 30 mil reselers, que
brinda mas de 260 capacitaciones online,
sin costo durante el ano y abarca mas de
20 mil profesionales del sistema de
canales”.
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Vertiv" Liebert® GXT5 UPS

Un UPS inteligente y eficiente para la proteccion de sus aplicaciones de mision critica.

Hasta un 98% de eficiencia en Eco-mode™ activo.
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CADMIPyYA invita a Pulso IT
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2022

Gustavo Geldart, responsable de la organizacion del evento, conté a ENFASYS
que esta nueva edicion tendra un fuerte foco en la generacién de negocios a

través de espacios disefiados a tal fin.

Vuelve Pulso IT y 100%
presencial en el Centro de
Convenciones Buenos Aires,
los dias 28 y 29 de
septiembre. La CADMIPyA ya
anuncio la posibilidad de
registrarse para acceder al
evento con entrada libre y
gratuita.

“Estamos en un momento
muy especial, pero siempre
es peor quedarse quieto; es
mucho mejor juntarse
porgue cada una de las cosas
gue pasan en la exposicion,
las reuniones con las marcas,

con mayoristas, con los
pares, son momentos muy
ricos, y justamente tiene
mucho que ver también con
el corazon de Pulso IT”,
comento Geldart al ser
consultado por el contexto
de la Argentina en el que
llega el evento.

Pulso IT tendra como
siempre tres ejes principales:
la exposicion en si misma,
donde las marcas muestran
SuUs Nuevos productos, los
espacios de racionamientoy
las conferencias.


https://live.pulsoit.com.ar/register/

“El relacionamiento

es super importante
porque el cliente
quiere ver a las
marcas en un solo
lugar y también
sentarse con los
mayoristas. Si bien ya
nos conocemos, hay
rotacion en las
empresasy es el
momento donde
tienen a todo el
mundo a la mano.”

W CADMPA PULSO _
PULSO 0o
PULSO ((} PULSO

GUSTAVO GELDART,
RESPONSABLE DE LA
ORGANIZACION DE PULSO IT.

Geldart comentd que este espacio
de networking es lo que mas
valoran los asistentes en las
consultas que se realizan luego de
cada edicioén. “Por eso lo
reforzamos; de hecho, este ano le
estamos proponiendo a las marcas
un stand que tiene basicamente
caracteristicas de sala de reunion,
ademas de un espacio para poner
sus productos, para que nNo gasten
en el diseno del espacio y puedan
enfocarse en la generacion de
negocios con los canales”, explico.
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https://www.linkedin.com/in/gustavo-geldart-4951295/?originalSubdomain=ar
https://www.cadmipya.org.ar/




Kanj
GAME OVER

AL ABURRIMIENTO
EN CASA

GAMEPLAY
( PLUS

MINIGAME
RETRO

= 3 ‘:-q;,' 8
;__”*)\;- \ o L Toda la linea gaming y las
- mejores consolas de juegos
para divertirte a toda hora.

www.kansirecH.com EE

=
€


https://www.kanjitech.com/

60

Red Hat designa a
Matt Hicks como
Presidente y CEO

Anteriormente se
desempenalba como
vicepresidente ejecutivo de
Productos y Tecnhologias de
Red Hat, sucede a Paul
Cormier, quien ocupara el
cargo de presidente del
directorio de Red Hat.

Hicks se sumo al equipo de
Tl de la compania en 2006,
donde hoy se lo considera un
lider con iniciativa. Fue uno
de los miembros fundadores
del equipo de ingenieria que
desarroll6é Red Hat
OpenShift, que se ha
convertido en el eje central
de las implementaciones de
nube hibrida en todas las
industrias y hoy es |la
plataforma Kubernetes
empresarial lider del sector.

Cormier seguira trabajando
junto a Arvind Krishna,
presidente y CEO de IBM, en
esa capacidad. Tanto
Cormier como Hicks

reportaran directamente a
Krishna.

«Cuando me incorporé a Red
Hat por primera vez, me
apasionaba el open sourcey
la mision de la empresa, y
gueria formar parte de eso.
Estoy listo para poner manos
a la obray demostrar que la
tecnologia open source es
verdaderamente capaz de
liberar el potencial del
mundo», dijo Hicks.


https://www.linkedin.com/in/matthicksj/
https://www.redhat.com/en
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RINCON RESELLERS
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Venezx, el reseller cordobes que
ofrece tecnologia a todo el pais

“Estamos desde hace 12 anos
en Cordoba Capital -
actualmente somos unas 45
personas—, vendiendo para
todo el pais con fuerte foco en
el eCommerce”, dijo Jeiji. “La
totalidad de lo que
comercializamos es a través de
nuestro sitio web venex.com.ar,
WhatsApp vy teléfono a todo el
pais. No tenemos locales de
atencion al publico, solo puntos
de retiros”.

Jeiji comentd que manejan
principalmente todo lo

relacionado con productos de | entrevistado destacé que
tecnologia al consumidor final, ~5n el 90% de las marcas con
computo en generaly gaming. |55 que trabajan la relacion es
Armamos PCs segun el excelente: “Siempre

requerimiento de cada cliente.  jntentamos acompafar sus
También tenemos un sector de acciones y proponer acciones

clientes Pymes”, aclard el compartidas”, menciond.
vocero.



N OoOTICIAS D B4l S| TG O R I iR EN LATINOGAMERICA

OINFORMACION ACTUALIZADA PARA ClOs
OENTREVISTAS EXCLUSIVAS.
OCOBERTURA INTERNACIONAL DE EVENTOS

E- Iij@ Manténgase informado suscribiendo a nuestros newsletter
0 @ITwarelLatam o @ITwarelLatam @ ITware Latam

3 @ ITware Latam o ITware Latam



https://www.itwarelatam.com/publique/

SteSingls?

Hoy podés tener tu pagina web o tienda
online jsin programar y en menos de
una hora!

Mas de 200 plantillas 0% comisiones Lista para
pre-disefiadas por venta celulares

Optimizada Mudltiples opciones En pesos
para Google de pago y envios argentinos

ESCANEA

Y EMPEZA GRATIS

DonWeb.com


https://donweb.com/pagina-web?utm_source=canjeenfasys&utm_medium=banner&utm_campaign=sitiosimple

